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1. Hyrje
1.1. Qéllimi dhe fusha e veprimit
1. Ky udhézim pércakton parimet pér vlerésimin sipas nenit 4 té Ligjit nr 9121, daté
28.07.2003 “Pér Mbrojtjen e Konkurrencés” (i ndryshuar) (kétu e mé poshté Ligji), té
marréveshjeve ndérmjet ndérmarrjeve, vendimeve dhe praktikave té bashkérenduara té
grupimeve té ndérmarrjeve, té cilat kané té bé&jné me bashképunimin horizontal.
Bashképunimi &shté i njé natyre "horizontale", nése njé marréveshje éshté lidhur midis
konkurrentéve aktual ose potencial. Gjithashtu, ky udhézim pérfshin marréveshjet
horizontale t& bashképunimit, té lidhura midis ndérmarrjeve jo-konkurrente, pér
shembull, né mes té dy ndérmarrjeve aktive né tregjet e té njéjtin produkt, por né tregje
té ndryshme gjeografike, pa gené konkurrenté potencialé.

2. Marréveshjet horizontale té bashképunimit mund té cojné né pérfitime ekonomike té
konsiderueshme, sidomos nése kombinojné aktivitetet plotésuese, aftésité apo asetet.
Ato mund té jené njé mjet pér té ndaré rrezikun, pér té kursyer kostot, pér té rritur
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investimet, know-how, pér té rritur cilésiné e produkteve té€ ndryshme dhe pér té sjellé
risi.

3. Nga ana tjetér, marréveshjet horizontale mund té shkaktojné probleme né
konkurrencé. Kjo ndodh né rastet kur palét bien dakord pér té rregulluar cgmimet e



produkteve, apo té ndajné tregjet, ose nése bashképunimi i mundéson paléve té ruajné,
fitojné apo té rrisin fuqginé né treg dhe né kété ményré sjellin rritje té efekteve negative té
tregut né lidhje me ¢mimet, prodhimin, cilésiné dhe shuméllojshmériné e produkteve apo
risive.
4. Autoriteti i Konkurrencés (kétu e mé poshté Autoriteti) duke njohur pérfitimet si rezultat
I marréveshjeve horizontale t& bashképunimit, duhet té sigurohet se éshté ruajtur
konkurrenca efektive. Dispozitat ligjore mbi marréveshjet ofrojné kuadrin e duhur ligjor
pér té kryer nga ana e Autoritetit, vierésimin e njé marréveshjeje duke marré né
konsideraté efektet dhe pasojat gé sjell njé marréveshje.
5. Qéllimi i udhézimit éshté qé té sigurojé njé kuadér analitik pér llojet mé té zakonshme
té marréveshjeve té bashké&punimit horizontal. Udhézimi analizon marréveshjet e
kérkimit dhe zhvillimit, marréveshjet e prodhimit, duke pérfshiré nén-kontraktimin dhe
marréveshjet e specializimit, marréveshjet e blerjeve, marréveshjet e shitjeve,
marréveshjet e standardizimit, pérfshiré kontratat standarde dhe shkémbimin e
informacionit. Analiza kryhet bazuar né kriteret ligjore dhe ekonomike gé ndihmojné pér
té analizuar njé marréveshje horizontale bashképunimi dhe rrethanat né té cilat ajo
lidhet. Kriteret ekonomike té tilla si fugia e tregut e paléve dhe faktoré té tjeré qé lidhen
me strukturén e tregut, pérbéjné njé element kyc¢ té vlerésimit t& ndikimit né treg té
shkaktuara nga marréveshjet horizontale t& bashképunimit, né kuadér té nenit 4 té Ligjit.
6. Ky udhézim merr né analizé llojet mé té zakonshme té marréveshjeve horizontale té
bashképunimit, me pérjashtim té transaksioneve gé pérbé&jné njé pérgendrim dhe jané
objekt i rregulloreve dhe kuadrit ligjor pér pérgendrimet
7. Ky udhézim do té ndihmojé bizneset né vlerésimin e pérputhshmérisé sé njé
marréveshje individuale bashképunimi me nenin 4. Secili rast duhet té vlerésohet mbi
bazén e fakteve té veta, té cilat mund té kérkojné njé zbatim té sakté té kétij udhézimi
rast pas rasti.
8. Kriteret e pércaktuara né kété udhézim, vlejné pér marréveshjet horizontale té
bashképunimit, si per produktet ashtu dhe per sherbimet.
9. Edhe pse ky udhézim pérmban referenca té caktuara pér marréveshjet e ndaluara,
nuk ka pér géllim té japé njé vlierésim lidhur me faktin nése njé marréveshje éshté e
ndaluar ose jo.
10.Termi "konkurrentét”, sic éshté pérdorur né kété udhézim pérfshin té dy llojet e
konkurrentéve, aktual dhe potencial. Dy ndérmarrje konsiderohen si konkurrenté aktual
né gofté se jané aktive né té njéjtin treg pérkatés. Njé ndérmarrje konsiderohet si
konkurrent potencial i njé ndérmarrjeje tjetér né qofté se, né mungeseé té marréveshjes,
né rast té njé rritje t& vogél, por t& pérhershme né ¢cmimet relative, éshté e mundshme
gé ndérmarrja e paré, brenda njé periudhe té shkurtér kohe, t&€ ndérmarré investimet e
nevojshme shtesé ose kosto té tjera pér té hyré né tregun pérkatés, né té cilin kjo e
fundit éshté aktive.
11.Pér géllim té kétij udhézimi, nuk konsiderohen konkurrenté shogérité qé jané pjesé e
té njéjtés ndérmarrje né kuptim té Nenit 4 té Ligjit. Neni 4 zbatohet vetém pér
marréveshjet midis ndérmarrjeve té pavarura. Kur njé ndérmarrje ushtron ndikim
vendimtar mbi njé ndérmatrrje tjetér, ato formojné njé njési té vetme ekonomike dhe
rrjiedhimisht, jané pjesé e té njéjtés ndérmarrje. E njéjta gjé vlen dhe pér ndérmarrjet
simotra, domethéné, pér ndérmarrje gé drejtohen nga e njéjta shogéri mémeé. Kéto
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ndérmarrje nuk konsiderohen konkurrente edhe pse té dyja jané aktive né té njéjtin treg
pérkatés dhe gjeografik té produktit.
12.Marréveshjet gé lidhen midis ndérmarrjeve gé veprojné né nivele té ndryshme té
zinxhirit t& prodhimit ose té shpérndarjes, ose théné ndryshe, marréveshjet vertikale,



jané trajtuar né Udhézimin “Pér Vlerésimin e marréveshjeve Vertikale” dhe Rregullorja
“Pér kategorité e marréveshjeve vertikale dhe praktikave té bashkérenduara”.
13.Marréveshjet Horizontale té bashképunimit mund té kombinojné faza te ndryshme té
bashképunimit, pér shembull kérkimin dhe zhvillimin ("K & ZH") prodhimin dhe / ose
tregtimin e rezultateve té tyre.
1.2.Parimet bazé pér vlerésimin sipas Nenit 4
1.2.1. Neni 4 i Ligjit
2. Vlerésimi sipas nenit 4 kryhet né dy hapa. Hapi i paré, éshté vlerésimi nése njé
marréveshje ndérmjet ndérmarrjeve éshté anti-konkurruese ose ka efekte kufizuese
aktuale ose potenciale pér konkurrencén. Hapi i dyté, éshté pércaktimi i efekteve pro-
konkurruese si rezultat i marréveshjes dhe pérfitimet e marréveshjes, pér té vlerésuar
nése kéto efekte pro-konkurruese tejkalojné efektet kufizuese té konkurrencés.

3. Né raste té caktuara, ndérmarrjet inkurajohen nga autoritetet publike pér té hyré né
marréveshje bashképunimi horizontale, né ményré gé té arrinet objektivi i politikave
publike me ané té veté-rregullimit. Megjithaté, ndérmarrjet mbeten objekt vlerésimi sipas
nenit 4 té Ligjit. Me fjalé té tjera, fakti gé autoritetet publike inkurajojné marréveshjet
horizontale t& bashképunimit, nuk do té thoté se jané té lejueshme sipas nenit 4 té Ligjit.
4. Neni 4 ndalon marréveshjet, gé kané pér objekt ose pasojé pengimin, kufizimin ose
shtrembérimin e konkurrencés.

(i) Kufizimet e konkurrencés pér nga objekti
5. Kufizimet e konkurrencés pér nga objekti jané ato gqé nga natyra e tyre kané aftésiné
pér té kufizuar konkurrencén né kuptim té nenit 4 té Ligjit. Kur pércaktohet se njé
marréveshje éshté anti-konkurruese, nuk éshté e nevojshme gé té analizohen efektet
aktuale ose potenciale té njé marréveshjeje né treg.

6. Pér té vlerésuar nése njé marréveshje éshté anti-konkurruese, kujdes duhet patur me
pérmbajtien e marréveshjes, objektivat qé kérkon té realizojé dhe konteksti ekonomik
dhe ligjor i saj. Gjithashtu, edhe pse géllimi i paléve né marréveshje nuk éshté njé faktor
i nevojshém pér pércaktimin nése njé marréveshje éshté ose jo antikonkurruese,
Autoriteti mund té mbajé né konsiderate edhe kété element né analizén e tij.

(ii) Efektet kufizuese té konkurrencés
1. Nése njé marréveshje horizontale bashképunimi, nuk kufizon konkurrencén nga
objekti, duhet té analizohet nése ka efekte té ndjeshme kufizuese pér konkurrencén.
Parasysh duhen patur si efektet aktuale ashtu dhe ato potenciale.

2. Qé njé marréveshje té keté efekte kufizuese pér konkurrencén né kuptim té nenit 4 té
Ligjit, ajo duhet té keté njé ndikim t& dukshém negativ né té paktén njé prej parametrave
té konkurrencés né treg, té tilla si: gmimi, prodhimi, cilésia e produktit, shuméllojshméria
apo risité. Marréveshjet mund té kené efekte té tilla, duke kufizuar ndjeshém
konkurrencén midis paléve né marréveshje apo midis cilado prej paléve né marréveshje
dhe paléve té treta. Kjo do té thoté se marréveshja duhet té zvogélojé pavarésiné
vendim-marrése té paléve (pér shkak té detyrimeve té pérfshira né
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marréveshje, ose duke ndikuar né sjelljen e tregut e té paktén njérés prej paléve duke
shkaktuar njé ndryshim né nxitjen e saj).

3. Efektet kufizuese té konkurrencés brenda tregut pérkatés, ka té ngjaré té shfagen kur,
pér shkak té marréveshjes, palét jané né gjendje té rrisin gmimet ose té zvogélojné
prodhimin, cilésiné e produktit, shuméllojshmériné apo risité e tij. Kjo do té varet nga
disa faktoré: té tilla si natyra dhe pérmbajtja e marréveshjes, shkalla né té cilén palét
individualisht apo sé bashku kané pérftuar fugi tregu, si dhe shkalla né té cilén
marréveshja kontribuon né krijimin, mbajtjen ose forcimin e fuqgisé sé tregut apo lejon
palét té shfrytézojné kété fugi tregu.



4. Vlerésimi nése njé marréveshjeje horizontale bashképunimi ka efekte kufizuese pér
konkurrencén né kuptim té nenit 4, béhet duke krahasuar kontekstin aktual ligjor dhe
ekonomik né té cilin éshté konkurrenca né mungesé té marréveshjes me té gjithé
kufizimet e pretenduara te saj (qé do té thoté, né mungesé té marréveshjes, ose si¢
parashikohet, nése akoma nuk éshté zbatuar, né kohén e vlerésimit).

5. Marréveshjet horizontale té bashképunimit midis konkurrentéve gé nuk jané té afté té
kryejné veprimtariné e mbuluar nga bashképunimi né ményré té pavarur, (pér shembuill,
pér shkak té aftésive té kufizuara teknike té paléve) normalisht nuk do té sjellin efekte
kufizuese pér konkurrencén né kuptim té nenit 4 té Ligjit .

Natyra dhe pérmbajtja e marréveshjes
1. Natyra dhe pé&rmbajtja e njé marréveshjeje lidhet me faktoré té tillé si: zona dhe
objekti i bashképunimit, marrédhénia konkurruese midis paléve dhe masa né té cilén ato
kombinojné aktivitetet e tyre. Kéta faktoré pércaktojné se cilat jané shqgetésimet e
mundshme té konkurrencés, gé vijné nga njé marréveshje horizontale bashképunimi.
2. Marréveshjet Horizontale té bashképunimit mund ta kufizojné konkurrencén né
ményra té ndryshme. Marréveshja mund:

- Té jeté ekskluzive, né kuptimin gé kufizon mundésiné e paléve pér té konkurruar me
njéra-tjetrén ose palét e treta si ndérmarrje ekonomike té pavarura,

- t'u kérkojé paléve té kontribuojné me asete té tilla, né ményré gé pavarésia né
vendimmarrje té ulet ndjeshém; ose
- té ndikojé né interesat financiare te paléve, né ményré té tillé gé pavarésia e tyre né
vendim-marrje té zvogélohet ndjeshém.

3. Efekti i mundshém i marréveshjeve té tilla mund té jeté mungesa e konkurrencés
midis paléve né marréveshje. Gjithashtu, konkurrentét mund té pérfitojné nga zvogélimi i
presionit t& konkurrencés gé rezulton nga marréveshja dhe si rrjedhojé mund té rrisin
cmimet e tyre. Reduktimi i kétyre kufizimeve konkurruese mund té ¢ojé né rritien e
¢cmimit né tregun pérkatés. Pér vlerésimin e konkurrencés né marréveshje jané té
réndésishém faktoré té tillé si:

* nése palét né marréveshje zotérojné njé pjesé té madhe té tregut;

* nése ata konkurrojné ngushté;
 nése klientét kané mundési té kufizuara pér té ndryshuar furnizues;

* nése konkurrentét nuk mund té rrisin furnizimet nése rriten cmimet, dhe
* nése njé prej paléve né marréveshje éshté forcé e réndésishme konkurruese,

4. Njé marréveshje horizontale bashképunimi mundet gjithashtu :

- té ¢ojé né zbulimin e informacioneve té réndésishme té cilat rrisin mundésité e
koordinimit ndérmjet paléve brenda apo jashté fushés sé bashképunimit;
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- té arrijé bashkérendim né kosto (gé do té thoté proporcionin atyre kostove gé palét i
kané té pérbashkéta), qé palét t¢ mund té koordinojné mé lehtésisht cmimet e tregut dhe
té prodhimit.

5. Ngjashméria e konsiderueshme e kostove té arritura me ané té njé marréveshjeje
bashképunimi horizontal, mund té lejojé palét té koordinojné mé lehté ¢cmimet e tregut
dhe té prodhimit, ku:

* palét kané fuqi né treg,

* karakteristikat e tregut jané té favorshme pér njé koordinim té till&,

» zona e bashképunimit llogarit njé proporcion té larté té shpenzimeve té ndryshueshme
té paléve né njé treg té caktuar, dhe
* palét kombinojné aktivitetet e tyre né fushén e bashképunimit né njé mase té
konsiderueshme.



Ky éshté rasti, kur ata prodhojné ose blejné sé bashku njé produkt t& ndérmjetém té
réndésishém ose prodhojné ose shpérndajné bashkérisht njé sasi té larté té prodhimit té
tyre té pérgjithshém té produktit final.

6. Njé marréveshje horizontale pér kété arsye mund té ulé pavarésiné e vendimmarrjes
sé paléve dhe si rrjedhojé té rrisé mundésiné gé ata té koordinojné sjelljen e tyre né
ményré gé té arrijné njé rezultat té fshehté, por ajo gjithashtu mund ta béjé koordinimin
meé té lehté, mé té géndrueshém ose mé efikas pér palét gé ishin pjesé e koordinimit.
(ose duke e béré koordinimin mé té fugishém ose duke i lejuar ata té arrijné ¢gmime edhe
me té larta).

Fugia e tregut dhe karakteristikat e tjera té tregut
1. Fugia né treg éshté aftésia pér t&é mbajtur cmimet né ményré fitimprurése mbi nivelin
konkurrues pér njé periudhé kohore, ose pér té ruajtur né ményré fitimprurése prodhimin
pér sa i pérket sasisé sé produktit, cilésisé sé produktit dhe shuméllojshmériné apo
risiné nén nivelet konkurruese pér njé periudhé kohore.

2. Né tregjet me kosto fikse ndérmarrjet duhet t'i vendosin ¢gmimet mbi kostot e
ndryshueshme té prodhimit, né ményré gé té sigurojné njé kthim konkurrues pér
investimet e tyre. Fakti gé ndérmarrjet i vendosin ¢gmimet mbi kostot e ndryshueshme,
nuk pérbén né vetvete njé shenjé qé konkurrenca né treg nuk po funksionon miré dhe gé
ndérmarrjet kané fuqiné né treg gé i lejon ato té vendosin ¢mimet mbi nivelin konkurrues.
Eshté rasti kur kufizimet konkurruese jané té pamjaftueshme pér té mbajtur cmimet,
prodhimin, cilésiné e produktit, shuméllojshmériné e produktit dhe risité né njé nivel
konkurrues gé ndérmarrjet kané fuqi né treg né kontekstin e nenit 4 té Ligjit pér
Konkurrencén.

3. Krijimi, ruajtja ose forcimi i fugisé sé tregut mund té vijé si rezultat i aftésisé sé larté,
largpamésisé apo risive. Ajo gjithashtu mund té vijé si rezultat i konkurrencés sé
reduktuar mes paléve né marréveshje apo mes njérés prej paléve dhe paléve té treta.
4. Pikénisja pér analizén e fuqisé sé tregut éshté pozita e paléve né tregjet e prekura
nga bashké&punimi. Pér té kryer kété analizé tregu pérkatés, pérdoret Udhézimin “Pér
pércaktimin e tregut pérkatés”

5. Nése palét kané pjesé té vogla té kombinuara té tregut, marréveshja horizontale e
bashképunimit nuk ka gjasa té sjellé efekte kufizuese pér konkurrencén sipas nenit 4
dhe, normalisht, nuk do té kérkohen analiza t& métejshme. Ajo qé konsiderohet si "pjesa
e vogél e kombinuar e tregut ", varet nga lloji i marréveshjes né fjalé dhe mund ti
referohemi pjeséve té tregut pércaktuar né Rregulloren “Pér marréveshjet me réndési té
vogél'. Duke pasur parasysh shuméllojshmériné e marréveshjeve horizontale té
bashképunimit dhe efekteve té ndryshme gé mund té shkaktojné né situata té ndryshme
té tregut, nuk éshté e mundur té jepet njé prag i pjesés sé
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pérgjithshme té tregut, mbi té cilén mund té pretendohet fugia e mjaftueshme e tregut,
pér té shkaktuar efekte kufizuese mbi konkurrencén.

6. Né varési té pozités dhe té pérgendrimit té paléve né treg, duhet té merren parasysh
faktoré té tjeré si stabiliteti i pjeséve té tregut né kohé&, pengesat né hyrje, mundésité e
hyrjes né treg dhe fugia kundérvepruese e blerésit / furnizuesit.

7. Autoriteti pérdor pjesét aktuale té tregut kur kryen njé analizé té konkurrencés né treg.
Megjithaté, mund té merren parasysh edhe zhvillimet e ardhshme té tregut, pér
shembull, hyrjet dhe daljet, apo dhe zgjerimi né tregun pérkatés. Té dhénat historike
mund té pérdoren nése pjesét e tregut kané gené té pagéndrueshme.

8. Kur hyrja né njé treg éshté mjaft e lehté, normalisht nuk pritet gé njé marréveshje
horizontale bashképunimi té sjellé efekte kufizuese pér konkurrencén.
1.2.2. Nenet 5 dhe 6 té Ligjit



1. Vlerésimi i kufizimeve té konkurrencés nga objekti apo pasojat bazuar né nenin 4 té
Ligjit, éshté vetém njéra ané e analizave. Ana tjetér, e cila éshté reflektuar né nenet 5
dhe 6 té Ligjit, éshté vierésimi i efekteve konkurruese né marréveshjet kufizuese. Kur né
njé rast individual, kufizimi i konkurrencés sipas nenit 4 éshté i provuar, Nenet 5 dhe 6 té
ligjit mund té pérdoren si mbrojtje. Barra e provés i takon ndérmarrjes qé pérfiton nga kjo
dispozité. Prandaj, argumentet faktike dhe déshmité e siguruara nga ndérmarrja duhet ti
mundésojé Komisionit pér té arritur né bindjen se marréveshja né fjalé ka mjaft gjasa té
sjellé efekte pro konkurruese ose jo.

2. Zbatimi i rregullit té pérjashtimit té nenit 5 dhe 6 éshté subjekt i katér kushteve
kumulative, dy pozitive dhe dy negative:

- Marréveshja duhet té kontribuojé né pérmirésimin e prodhimit/shpérndarjen e
produkteve ose té kontribuojé né nxitjen e progresit teknik ose ekonomik, gé do té thoté,
té cojé né eficencé;

- Kufizimet duhet té jené té domosdoshme pér arritjen e kétyre objektivave;

- Konsumatorét duhet té marrin njé pjesé té konsiderueshme té pérfitimeve. Kéto duhet
té mbarten tek konsumatorét, né ményré gé ata té paktén t& kompensohen pér efektet
kufizuese té marréveshjes; dhe
- Marréveshja nuk duhet t'i sjellé paléve mundésiné e eliminimit té& konkurrencés né
lidhje me njé pjesé té konsiderueshme té produkteve né fjalé.

3. Né fushén e marréveshjeve horizontale té bashké&punimit ekzistojné rregulloret e
pérjashtimit né bllok bazuar né nenin 6 té Ligjit, pér kérkimin dhe zhvillimin dhe (duke
pérfshiré prodhimin e pérbashkét) marréveshjet e specializimit.

4. Njé marréveshje kérkimi dhe zhvillimi mund té bashkojé aftési t& ndryshme kérkimi gé
lejojné palét pér té prodhuar produkte mé té mira me ¢mim té ulét dhe kohé mé té
shkurtér té nxjerrjes né treg. Njé marréveshje prodhimi mund té lejojé palét pér té arritur
ekonominé e shkallés apo objektivat gé nuk mund t'i arrijné individualisht.
Marréveshjet horizontale té bashk&punimit gé nuk pérfshijné kombinimin e aftésive apo
aseteve plotésuese, mund té sjellin eficencé mé té ulét pér konsumatorin. Marréveshje
té tilla mund té zvogélojné dyfishimin e shpenzimeve té caktuara, pér shembull pér
shkak se disa kosto fikse mund té eliminohen.

2. Parime té pérgjithshme té vlierésimit té konkurrencés né shkémbimin e informacionit
2.1. Pércaktimi dhe géllimi
1. Qéllimi i kétij kapitulli éshté qé té pércaktojé metodologjiné e kryerjes sé vlerésimit té
konkurrencés sé shkémbimit té informacionit. Shkémbimi i informacionit mund té marré
forma té ndryshme. 8
» Sé pari, informacioni mund té shkémbehet drejtpérdrejt, ndérmjet konkurrentéve.

» S& dyti, informacioni mund té shkémbehet né ményré té térthorté népérmjet njé
agjencie té pérbashkét (pér shembull, njé shoqgaté tregtare) ose njé pale té treté, té tilla
si njé organizaté kérkimore e tregut ose népérmjet furnizuesve apo shitésve té
kompanive.

2. Shkémbimi i informacionit realizohet né forma té ndryshme: népé&rmjet marréveshjeve,
vendimeve té grupimeve té ndérmarrjeve ose praktikave té bashkérenduara. Pér mé
tepér, shkémbimi i informacionit mund té jeté pjesé e njé lloji tjietér marréveshjeje
horizontale bashké&punimi (pér shembull, palét né njé marréveshje prodhimi, shkémbejné
informacion té caktuar mbi kostot ). Ky Vlerésim i shkémbimi té informacionit, kryhet né
kontekstin e vlerésimit t& veté marréveshjes horizontale té bashképunimit.

3. Shkémbimi i informacionit éshté njé tipar i pérbashkét i shumé tregjeve konkurruese
dhe mund té sjellé lloje t& ndryshme pérfitimesh. Ai mund té zgjidhé problemet e
asimetrisé sé informacionit2, duke i béré tregjet mé té efektshme. Pér mé tepér,
ndérmarrjet mund té pérmirésojné eficencén e tyre té brendshme népérmjet krahasimit



té praktikave mé té mira me njéri-tjetrin. Konsumatorét mund té pérfitojné direkt nga
shkémbimi i informacionit, duke ulur kostot e tyre dhe duke pérmirésuar zgjedhjen e tyre.
4. Megjithaté, shkémbimi i informacionit mbi tregun, mund té ¢ojé né kufizim té
konkurrencés, né vecanti né rastet kur i mundéson ndérmarrjeve marrjen e informacionit
mbi strategjité e tregut té konkurrentéve té tyre.
5. Pér mé tepér, komunikimi midis konkurrentéve mund té pérbéjé njé marréveshje, njé
praktiké t& bashkérenduar, ose njé vendim nga njé grupim ndérmarrjesh, gé ka pér
objekt fiksimin e gmimeve ose ndarjen e tregut. Kéto lloje shkémbimesh informacioni
normalisht konsiderohen dhe gjobiten si marréveshje té ndaluara. Shkémbimi i
informacionit mund té lehtésojé zbatimin e nj&é marréveshjeje té ndaluar duke u
mundésuar ndérmarrjeve té monitorojné nése pjesémarrésit po pérmbushin kushtet e
marréveshjes. Kéto lloje té shkémbimeve té informacionit do té vlerésohen si pjesé e
marréveshjes sé ndaluar.
Praktikat e bashkérenduara
1. Kur marréveshja éshté lidhur pér té shkémbyer informacion, mund té jeté objekt i nenit
4 té Ligjit. Ekzistenca e njé marréveshjeje, njé praktiké e bashkérenduar apo vendimi i
njé grupimi ndérmarrjesh nuk paragjykon nése marréveshja, praktika e bashkérenduar
apo vendimi i njé grupimi i ndérmarrjeve, sjell kufizimin e konkurrencés sipas nenit 4.
Pércaktimi i ekzistencés sé njé praktiké té bashkérenduar, ka té béjé me faktin se njé
ndérmarrje duhet té pércaktojé né ményré té pavarur politikén me té cilén ajo synon té

pérshtatet né treg, dhe kushtet té cilat ajo synon t'ua ofrojé konsumatoréve te saj .

2. Kjo nuk i privon ndérmarrjet nga e drejta pér t'u pérshtatur me sjelljet e konkurrentéve
te tyre. Megjithaté, nuk pérjashton mundésiné e ndonjé kontakti té drejtpérdrejté apo té
térthorté mes konkurrentésh, objekti ose efekti i té cilave, éshté krijimi i kushteve
konkurruese, té cilat nuk korrespondojné me kushtet normale konkurruese té tregut né
fjalé, né lidhje me natyrén e produkteve ose shérbimeve gé ofrohen, madhésia dhe
numri i ndérmarrjeve, si dhe véllimi i tregut né fjalé. Kjo ndalon ¢do kontakt té
drejtpérdrejté apo té térthorté mes konkurrentéve, objekt ose efekti i sé cilés éshté té
2Teoria ekonomike mbi informacionin asimetrik, merret me studimin e vendimeve mbi transaksionet, ku njéra palé
ka mé shumé infromacion se tjetra 9
ndikojé sjelljen né treg té njé konkurrenti aktual ose potencial dhe gjithashtu jep
informacion shpjegues pér konkurrentin mbi sjelljen gé ata veté kané vendosur té
miratojné ose planifikojné té zbatojné né treg, duke lehtésuar
né kété ményré lidhjen e marréveshjeve té fshehta né treg.

3. Edhe né rastin kur, vetém njé ndérmarrje jep informacione té réndésishme ndaj
konkurrentit gé e pranon até, mund té pérbéjé gjithashtu njé praktiké té bashkérenduar.
Kjo dhénie informacioni mund té ndodhé pér shembull, népérmjet kontakteve me ane te
postés, e-mail-it, thirrjeve telefonike, takimeve etj. Nuk ka réndési nése éshté vetém njé
ndérmarrje qé né ményré té njeanshme informon konkurrentét, pér sjellien e saj te
géllimshme ne treg, apo nése té gjitha ndérmarrjet pjesémarrése informojné njéra-tjetrén
pérreth diskutimeve dhe géllimeve té tyre. Kur njé ndérmarrje e vetme zbulon kété
informacion tek konkurrentét e saj, né lidhje me funksionimin e ardhshém té tregut pér té
gjithé konkurrentét e pérfshire, njé informacion i cili lidhet me politikat tregtare té
ardhshme, rrit rrezikun e kufizimit té konkurrencés. Pér shembull, pjesémarrja qofté edhe
pér njé kohé té shkurtér né njé takim, né té cilin njé ndérmarrje zbulon pér konkurrentét
¢cmimin e planifikuar té saj, éshté objekt i nenit 4, edhe né mungesé té njé marréveshje
té posagme pér té rritur gmimet. Kur njé ndérmarrje merr informacione té réndésishme
nga njé konkurrent (qofte nga njé takim, me posté ose né ményré elektronike), ajo do té
prezumohet gé ka pranuar informacion dhe ka pérshtatur sjelljen e saj né treg né
pérputhje me rrethanat, nése nuk i pérgjigjet me njé deklaraté té garté se nuk déshiron
té marré té dhéna té tilla.



4. Kur njé ndérmarrje bén njé njoftim té njganshém né ményré publike pér shembull
pérmes njé gazete, né pérgjithési kjo nuk pérbén njé praktiké té bashkérenduar sipas
nenit 4 té Ligjit. Megjithaté, duke shqyrtuar faktet rast pas rasti, mundésia e ekzistencés
sé njé praktiké té bashkérenduar nuk mund té pérjashtohet, pér shembull, né njé situaté
ku njé njoftim i tillé, pasohet nga njoftime publike t& konkurrentéve té tjeré, sepse
pérgjigjet strategjike te konkurrentéve ndaj njéri-tjetrit me njoftime publike mund té jené
prova té njé strategjie pér té arritur né njé mirékuptim te pérbashkét né lidhje me kushtet
e koordinimit.

2.2. Vlerésimi sipas nenit 4 te ligjit
2.2.1. Shgetésimet kryesore te konkurrencés
1. Sapo konfirmohet njé marréveshje, praktike e bashkérenduar, apo njé vendimmarrje
nga njé grupim ndérmarrjesh, duhet pasur parasysh se problemi kryesor ka te beje me
shkémbimin e informacionit.

(Rezultati) Marréveshja e fshehte
1. Duke rritur artificialisht transparencén né treg, shkémbimi i informacionit té
réndésishém mund té lehtésojé koordinimin (gé do té thoté, pérshtatjen) e sjelljes sé
ndérmarrjeve konkurruese dhe rezultatin e efekteve kufizuese pér konkurrencén.

2. Njé ményré éshté, gé pérmes shkémbimit té informacionit, ndérmarrjet arrijné né njé
mirékuptim té pérbashkét mbi kushtet e koordinimit, gjé e cila mund té ¢ojé né
marréveshje té fshehta né treg. Ndérmarrjet mund té arrijné njé mirékuptim té
pérbashkét mbi kushtet e koordinimit té sjelljes sé tyre konkurruese, madje edhe pa
nevojén e njé marréveshje té miréfillté (konkrete) koordinimi. Shkémbimi i informacionit
né lidhje me sjelljen e ardhshme éshté ményra mé e mundshme pér t'u mundésuar
ndérmarrjeve arritien e njé marréveshje té tillé .

3. Njé tjetér ményré pérmes té cilés shkémbimi i informacionit mund té ¢ojé né efekte
kufizuese pér konkurrencén, éshté duke rritur stabilitetin e brendshém té njé
marréveshje té fshehté né treg. Né vecanti, kjo mund té béhet duke u mundésuar 10
ndérmarrjeve té pérfshira té monitorojné devijimet. Késhtu, shkémbimi i informacionit
mund ta béjé tregun aq transparent sa duhet, pér té lejuar ndérmarrjet gé te
bashképunojné pér té monitoruar nése ka ndérmarrje ge devijojné nga marréveshja e
fshehte dhe duke ditur késhtu se kur té kundérveprojné. Qofte shkémbimi i informacionit
aktual ashtu dhe ai i kaluar, mund té pérbéjné njé mekanizém té tillé monitorues. Kjo u
mundéson ndérmarrjeve lidhjen e marréveshjeve té fshehta né tregjet ku ato, nuk do t'a
kishin t&€ mundur té lidhnin marréveshje ose mund té rrisé géndrueshmériné e njé
marréveshje te fshehte ekzistuese né treg (shih Shembullin 3,).

4. Njé ményré e treté pérmes té cilés shkémbimi i informacionit mund té ¢ojé né efekte
kufizuese pér konkurrencén, éshté duke rritur stabilitetin e jashtém té njé marréveshje té
fshehte né treg. Shkémbimi i informacionit qé e bén tregun mjaftueshém transparent sa
mund té lejojé ndérmarrjet gé bashképunojné gé té monitorojné ku dhe kur ndérmarrjet e
tjera po tentojné hyrjen né treg, duke i lejuar késhtu ndérmarrjet bashképunuese gé té
pikasin hyrésit e rinj né treg. Qofte shkémbimi informacionit aktual qofté edhe i
informacionit té kaluar mund té pérbéjné njé mekanizém té tillé monitorues.
Sjelljet Anti-konkurruese pérjashtuese
1. Pérveg lehtésimit té marréveshjeve té fshehta, shkémbimi i informacionit mund te ¢oje
gjithashtu né sjellje anti-konkurruese pérjashtuese. Shkémbimi ekskluziv i informacionit
mund té ¢ojé né njé sjellje anti-konkurruese pérjashtuese né té njéjtin treg ku shkémbimi
i informacionit ka ndodhur. Kjo mund té ndodhé kur shkémbimi i informacionit té
ndjeshém i vendos konkurruesit e tjeré né njé disavantazh krahasuar me konkurruesit e
tjeré qé jané pjesé e shkémbimit té informacionit. Ky lloj pérjashtimi éshté i mundur
vetém nése informacioni né fjalé éshté shumé strategjik dhe mbulon njé pjesé té
konsiderueshme té tregut pérkatés.



2. Shkémbimi i informacionit mund te coje gjithashtu né sjellje anti-konkurrues. Nuk
pérjashtohet mundésia, gé shkémbimi i informacionit mund té ¢ojé gjithashtu né sjellje
anti-konkurruese pérjashtuese té paléve té treta né njé treg pérkatés. Pér shembull,
duke fituar fuqi tregu té mjaftueshme népérmjet shkémbimit té informacionit, palét gé
shkémbejné informacion né rrjedhén e sipérme té tregut, pér shembull ndérmarrjet e
integruara vertikalisht, mund té jené né gjendje gé té rrisin cmimin e njé pérbérési kyc né
rriedhén e poshtme te tregut. Né kété ményré, mund té rrisin shpenzimet e rivaléve té
tyre né drejtim té rrjedhés sé poshtme, e cila mund té rezultojé né sjellje anti-
konkurruese né treg.

2.2.2. Kufizimi i konkurrencés nga objekti
1. Cdo shkémbim informacioni me objekt kufizimin e konkurrencés né treg, konsiderohet
si kufizim i konkurrencés pér nga objekti. Autoriteti né vlerésimin e tij, merr parasysh
nése shkémbimi i informacionit nga natyra e tij, mund té ¢ojé né kufizim t&€ mundshém té
konkurrenceés.

2. Shkémbimi i informacioneve géllimisht nga ana e ndérmarrjeve, né lidhje me sjelljen
mbi ¢cmimet, sasité ose ndarjen e tregut mund té ¢ojé né njé marréveshje te fshehte. Ky
Informim, mund té lejojé konkurrentét, té arrijné né njé nivel té pérbashkét cmimi mé té
larté, pa shkaktuar rrezikun e humbjes sé pjesés sé tregut ose duke nxitur njé lufté té
¢cmimeve gjaté periudhés sé vendosjes té cmimeve té reja (shih Shembullin 1).

3. Shkémbimi i informacionit individual midis konkurrentéve gé kané lidhje me ¢mimet e
ardhshme apo sasité, duhet té konsiderohet si njé kufizim i konkurrencés nga objekti.
Pérvec késaj, shkémbimet private midis konkurrentéve pér géllime individuale né
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lidhje me ¢cmimet e ardhshme apo sasité, normalisht konsiderohen si marréveshje té
fshehta dhe gjobiten pér shkak se né pérgjithési kané pér objekt fiksimin e gmimeve apo
sasiné. Shkémbimet e informacionit qé pérbéjné marréveshje té fshehta jané objekt i
nenit 4, te Ligjit dhe, nuk pérmbushin kushtet e nenit 5 dhe 6 the Ligjit.

2.2.3. Efektet kufizuese te konkurrencés
1. Efektet e mundshme té shkémbimit t& informacionit mbi konkurrencén, analizohen
rast pas rasti. Vlerésimi i efekteve kufizuese pér konkurrencén krahason efektet e
mundshme té shkémbimit té informacionit me situatén konkurruese gé do té ekzistonte
né mungese té kétij shkémbimi té informacionit. Ne ményre ge njé shkémbim
informacioni, té keté efekte kufizuese pér konkurrencén né kuptim té nenit 4, duhet té
keté njé ndikim té dukshém negativ né njé (ose disa) parametra konkurrence té tilla si,
¢cmimet, prodhimi, cilésia e produktit, shuméllojshméria e produktit apo risité. Nése
shkémbimi i informacionit do té keté efekte kufizuese pér konkurrencén, varet si nga
kushtet ekonomike né tregun pérkatés ashtu edhe nga karakteristikat e informacionit té
shkémbyer.

2. Kur kushtet e tregut jané té tilla gé koordinimi éshté i véshtiré pér t'u mbéshtetur para
shkémbimit, shkémbimi i informacionit mund té ndryshojé kushtet e tregut né njé ményré
té tillé gé koordinimi béhet i mundur pas shkémbimit. Pér kété arsye éshté e
réndésishme té vlerésohen efektet kufizuese té shkémbimit té informacionit né
kontekstin e dy kushteve, né até té kushteve fillestar té tregut dhe ményra se si
shkémbimi i informacionit i ka ndryshuar kéto kushte. Po kaq i nevojshém éshté edhe
shqyrtimi i frekuencés sé shkémbimit té informacionit, lloji i informacionit gé shkémbehet
(pér shembull, nése éshté publik ose konfidencial, i pérgjithshém apo i detajuar, historik
apo aktual), dhe réndésia e informacionit pér fiksimin e gmimeve, volumet ose kushtet e
shérbimit.

Faktorét e méposhtém jané té réndésishém pér kété vierésim.

(i) Karakteristikat e Tregut



1. Ndérmarrjet kané mé shumé gjasa té lidhin mé shumé marréveshje té fshehta, né
tregjet té cilat jané transparente, té pérgendruara, jo-komplekse dhe té géndrueshme .

Né kéto lloj tregjesh, ndérmarrjet mund té arrijné njé mirékuptim té pérbashkét me

kushtet e koordinimit, monitorimit me sukses dhe kundérveprimit ndaj devijimeve.

Megjithaté, shkémbimi i informacionit mund t'i mundésojé gjithashtu ndérmarrjeve

arritien e njé marréveshjeje té fshehté né situata té tjera té tregut, ku ata nuk do té ishin
né gjendje ta realizonin kété, né mungeseé té shkémbimit té& informacionit.

2. Marréveshjet e fshehta ka mé shumé propabilitet té lidhen né tregjet transparente.
Transparenca mund ta lehtésojé lidhjen e marréveshjeve e fshehta, duke u mundésuar
ndérmarrjeve arritien e njé mirékuptimi té pérbashkét pér sa i pérket kushteve té
koordinimit, dhe/ose duke rritur stabilitetin e brendshém dhe té jashtém té marréveshjes
sé fshehté. Shkémbimi i informacionit mund té rrisé transparencén dhe késhtu té rrit
siguriné rreth ndryshimeve strategjike té konkurrencés (pér shembull, gmimet, prodhimi,
kérkesa, kostot etj.) Sa me i ulét té jeté niveli i transparencés né treg, aq mé i vlefshém
éshté shkémbimi i informacionit pér arritjen e njé marréveshjeje té fshehté. Shkémbimi i
informacionit gé ndikon mé pak mbi transparencén né njé treg, ka mé pak té ngjaré té
keté efekte kufizuese pér konkurrencén, se sa njé shkémbim informacioni gé rrit
ndjeshém transparencén. Prandaj, éshté kombinimi i kétyre té dyjave, i nivelit té
transparencés dhe ményra si ndryshon niveli i
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transparencés nga ky shkémbim informacioni,
gé do té pércaktojné mundésiné gé shkémbimi i informacionit té keté efekte kufizuese
pér konkurrencén. Shkalla e transparencés, ndérmjet té tjerash, varet nga numri i
pjesémarrésve té tregut dhe natyra e transaksioneve, té cilat variojné nga transaksionet
publike te negociatat konfidenciale dypaléshe midis blerésit dhe shitésit. Kur vlerésohet
ndryshimi né nivelin e transparencés né treg, elementi kyc éshté identifikimi deri né ¢faré
mase mund té pérdoren nga ndérmarrjet, informacioni i véné né dispozicion, pér té
pércaktuar veprimet e konkurrentéve té tyre.

3. Oligopolet (e ngushta) lehtésojné krijimin e marréveshjeve té fshehta né treg, sepse
éshté mé e lehté arritja e njé mirékuptimi té pérbashkét midis njé numri mé té vogél
ndérmarrjesh (né aspektin e koordinimit dhe monitorimit té sjelljeve). Nj& marréveshje e
fshehté me mé pak ndérmarrje pjesémarrése, ka mé shumé gjasa té jeté e
géndrueshme. Sa mé shumé ndérmarrje té koordinohen, aq mé shumé pérfitime vijné
nga devijimi sepse pjesét e médha té tregut mund té fitohen duke shitur me ¢mime té
uléta. Né té njéjtén kohé, pérfitimet nga marréveshjet e fshehta jané mé té vogla, sepse
sa mé i madh té jeté numri i ndérmarrjeve té cilat marrin pjesé né marréveshje, aq mé

shumé bien pérfitimet nga kjo marréveshje. Shkémbimet e informacionit né oligopolet e

ngushta ka mé shumé té ngjaré té shkaktojné efekte kufizuese pér konkurrencén sesa

né oligopolet e gjéra, dhe nuk shkaktojné efekte té tilla kufizuese pér konkurrencén né
tregjet e shumé fragmentuara.

4. Ndérmarrjet mund ta kené mé té véshtiré té lidhin njé marréveshje té fshehté né njé
mjedis tregu kompleks. Megjithaté, pérdorimi i shkémbimit t& informacionit mund t’i
thjeshtojé kété situaté, deri né njé faré mase. Né njé mjedis tregu kompleks, éshté
normal dhe i nevojshém shkémbimi i sa mé shumé informacioneve pér té arritur njé

mirékuptim té pérbashkét mbi koordinimin dhe pér té monitoruar devijimet. Pér shembull,
éshté mé e lehté té arrihet njé marréveshje e fshehté pér cmimin e njé produkti té vetém,
homogjen, sesa pér shumé ¢mime né njé treg ku ka shuméllojshméri produktesh.
Megjithaté, éshté e mundur gé té shmangen véshtirésité qé lidhen me arritjen e njé
marréveshje té fshehté, mbi njé numér té madh ¢gmimesh.
5. Marréveshjet e fshehta krijohen mé shumé atéheré kur kérkesa dhe kushtet e
furnizimit jané relativisht t& géndrueshme. Né njé mjedis té pagéndrueshém mund té jeté



e véshtiré gé njé ndérmarrje té dijé nése shitjet e saj kané réné pér shkak té nivelit té
pérgjithshém té rénies sé kérkesés apo pér shkak té gmimeve té uléta nga ana e
konkurrentit. Pér kété arsye éshté e véshtiré té fshehésh rezultatet e nj¢ marréveshjeje
té fshehté. Né kété kontekst, kérkesat e pagéndrueshme, zhvillimi domethénés i disa
ndérmarrjeve né treg, ose hyrja e shpeshté né treg e ndérmarrjeve té reja, mund té
tregojné se situata aktuale nuk éshté mjaft e géndrueshme pér t'u arritur njé koordinim i
tillé. Shkémbimi i informacionit né situata té caktuara mund t'i shérbejé géllimit pér rritjen
e stabilitetit né treg, dhe né kété ményré mundéson krijimin e njé marréveshjeje té
fshehté né treg. Pér mé tepér, né tregjet ku risité jané té réndésishme, koordinimi mund
té jeté mé i véshtiré duke gené se, risité vecanérisht domethénése, béjné qé njé
ndérmarrje té fitojé njé avantazh té madh mbi konkurrentét e saj. Q& njé marréveshje e
fshehté té jeté e géndrueshme, reagimet nga jashté, si nga konkurrentét aktual dhe ata
potencialé gé nuk jané pjesé e koordinimit si dhe konsumatorét, nuk jané té afté té
ndikojné né rezultatin e pritur nga marréveshja e fshehté. Né kété kontekst, ekzistenca e
pengesave té hyrjes né treg bén gé té keté mé shumé té ngjaré, gé njé marréveshje e
fshehté né treg té jeté e realizueshme dhe e géndrueshme.
6. Kur ndérmarrjet jané simetrike /homogjene pér sa i pérket kostove té tyre, kérkesés,
pjesés sé tregut, gamés sé produkteve, kapacitetet etj, ka mé shumé té ngjaré pér té
arritur njé mirékuptim té pérbashkét mbi kushtet e koordinimit, sepse géllimet e tyre 13
jané mé té ngjashme. Megjithaté, né disa situata, shkémbimi i informacionit mund té
lejojé gjithashtu krijimin e marréveshjeve té fshehta né struktura mé heterogjene té
tregut. Shkémbimi i informacionit, i bén té vetédijshme ndérmarrjet pér ndryshimet midis
tyre dhe i ndihmon ato gé té gjejné mjetet pér té réné dakord mbi kushtet e koordinimit.
7. Marréveshjet e fshehta ka mé shumé té ngjaré té krijohen midis ndérmarrjeve gé do té
vazhdojné té ushtrojné aktivitet né té njéjtin treg pér njé kohé té gjaté, sepse né kushte
té tilla ato do té jené mé té prirura pér t'u koordinuar. Nése njé ndérmarrje e di gqé do té
ndérveprojé me té tjerat pér njé kohé té gjaté, ajo do té keté njé nxitjie mé té madhe pér
t'u béré pjese e njé marréveshje te fshehte, sepse rrjedha e pérfitimeve té ardhshme nga
marréveshja e fshehte do té jeté mé me leverdi se fitimi afatshkurtér gé mund té keté
nése devijon, gé do té thoté, para se ndérmarrjet e tjera té zbulojné devijimin dhe té
kundérveprojné.
(if) Karakteristikat e shkémbimit te informacionit
Informacioni i réndésishém/strategjik
Shkémbimi i té dhénave strategjike mes konkurrentésh, gé do té thoté, té dhéna qé
reduktojné pasiguriné strategjike né treg, ka me shumé té ngjaré té jené objekt i nenit 4
se sa shkémbimet e llojeve té tjera té informacionit. Shkémbimi i té dhénave strategjike
mund té sjelle rritje té efekteve kufizuese pér konkurrencén, sepse ajo redukton
pavarésiné vendim-marrése te paléve, duke ulur nxitjen e tyre pér té konkurruar.
Informacioni strategjik mund té jeté i lidhur me ¢mimet (pér shembull, gmimet reale, uljet,
rritjet, reduktimet ose kompensimet), listén e konsumatorit, koston e prodhimit, sasité, te
ardhurat, shitjet, kapacitetet, cilésia, planet e marketingut, rreziget, investimet,
teknologjité dhe programet e K & ZH dhe rezultatet e tyre. Né pérgjithési, informacioni né
lidhje me ¢cmimet dhe sasité éshté mé i réndésishém, pasuar nga informacioni né lidhje
me kostot dhe kérkesén. Megjithaté, né gofté se ndérmarrjet konkurrojné né lidhje me K
& ZH, té dhénat teknologjike jané mé té réndésishme pér konkurrencén.
Domosdoshméria pér té dhénat e réndésishme varet edhe nga mbledhja dhe vjetérsia e
tyre, si dhe konteksti i tregut dhe shpeshtésia e shkémbimit.
Mbulimi i tregut
1. Q& njé shkémbim informacion té keté efekte kufizuese pér konkurrencén, ndérmarrjet
e pérfshira né shkémbim, duhet té z&né njé pjesé mjaft t& madhe té tregut pérkatés.
Pérndryshe, konkurrentét gé nuk marrin pjesé né shkémbimin e informacionit, mund té



kufizojné sjelljen anti-konkurruese té ndérmarrjeve té pérfshira. Pér shembull, duke
caktuar njé cmim nén ¢mimin e réné dakord nga ndérmarrjet, ndérmarrjet gé nuk kané
lidhje me kété koordinim mund té kércénojé stabilitetin e jashtém té njé marréveshje té
fshehte.
2. Ajo gé do té pérbénte njé “pjesé té tregut mjaftueshmérisht t& madhe” do té varet nga
faktet e vecanta rast pas rasti dhe lloji i informacionit té& shkémbyer né kété rast.
Te dhénat individuale dhe te pérbashkéta (mbledhura)
Shkémbimi i té dhénave té pérbashkéta (te grumbulluara) origjinale, qé do té thoté, ku
njohja e nivelit té& informacionit té kompanisé sé individualizuar éshté mijaft i véshtiré, ka
shumé mé pak té ngjaré té ¢ojé né efekte kufizuese pér konkurrencén se
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shkémbimet e té dhénave né nivel té kompanisé. Mbledhja dhe publikimi i t&¢ dhénave té
grumbulluara té tregut (té tilla si té dhénat e shitjes, té& dhénat mbi kapacitetet apo té
dhéna mbi kostot e imputeve dhe komponentét) nga njé organizaté tregtare apo
bashkimi me zgjuarsi i tregut mund té sjellé pérfitim nga ana e furnizuesit dhe
konsumatorit duke i lejuar té marrin njé pasqyré mé té garté ekonomike té gjendjes té
njé sektori. Njé mbledhje e tillé e t&€ dhénave dhe publikimi mund té lejojé pjesémarrésit
e tregut pér té béré zgjedhje individuale né ményré meé té miré-informuar pér té
pérshtatur me eficence strategjiné e tyre pér kushtet e tregut. Pérgjithésisht, pérveg
rasteve kur ajo zhvillohet né njé oligopol té ngushté, shkémbimi i t&¢ dhénave té
grumbulluara ka gjasa té sjellé efekte kufizuese pér konkurrencén. Né anén tjetér,
shkémbimi i té dhénave individuale lehtéson njé mirékuptim té pérbashkét né treg dhe
strategjité e ndéshkimit duke i lejuar kompanité koordinuese té vecgojné njé anétar té ri
apo nje gé devijon. Megjithaté, nuk mund té pérjashtohet mundésia se edhe shkémbimi i
té dhénave té grumbulluara mund té lehtésojé njé marréveshje té fshehté né tregjet me
karakteristika t& vecanta. Domethéné, anétarét e njé oligopoli shumé té ngushte dhe té
géndrueshém mbledhin té té cilat zbulojné ¢cmimin e tregut nén njé nivel té caktuar
automatikisht mund té supozojmé se dikush ka devijuar nga marréveshja e fshehté dhe
té marrin masa té rrepta hakmarrése né treg. Me fjalé té tjera, pér té mbajtur té
géndrueshme njé marréveshje té fshehté, kompanité nuk duhet té diné gjithmoné kush
devijoi, mjafton informacioni i thjeshté se “dikush” ka devijuar.
Vjetérsia e te dhénave/Té dhénat historike
Shkémbimi i informacionit historik nuk té gcon né marréveshje te fshehta ashtu si nuk ka
gjasa té jeté tregues i sjellies sé konkurrentéve né té ardhmen apo té sigurojé njé
mirékuptim té pérbashkét né treg. Pér mé tepér, shkémbimi i t& dhénave historike nuk
lehtéson monitorimin e devijimeve sepse sa mé té vjetra té dhénat, aq mé pak i
dobishém do té jeté zbulimi né kohé i devijimeve. Nuk ka prag té paracaktuar kur té
dhénat konsiderohen historike, gé do té thoté, duhet té jené aq té vjetra sa té€ mos
paragesin rrezige pér konkurrencén. Vjetérsia e té dhénave varet nga karakteristikat
specifike té tregut pérkatés dhe né vecanti nga frekuenca e ¢cmimit té ri-negociatave né
industri. Pér shembull, té dhénat mund té konsiderohen si historike né qofté se jané disa
heré mé té vjetra se gjatésia mesatare e kontratave né industri, nése kéto té fundit jané
njé tregues i gmimit té ri-negociatave. Pér mé tepér, pragu kur té dhénat béhen historike,
varet nga natyra e té dhénave, grumbullimi, shpeshtésia e shkémbimit, dhe
karakteristikat e tregut pérkatés (pér shembull, stabiliteti i tij dhe transparenca).
Shpejtésia/frekuenca e shkémbimit té& informacionit
Shkémbimet e shpeshta té informacionit rrisin rrezikun e krijimit té njé marréveshje té
fshehté. Né tregjet mé té pagéndrueshme, mund té jeté mé i nevojshém shkémbimi mé i
shpeshté i informacionit, pér té lehtésuar njé marréveshje té fshehté sesa né tregjet e
géndrueshme. Né tregjet me kontrata afatgjata (té cilat jané tregues té ri-negociatave jo
té shpeshta té ¢mimit) njé shkémbim mé i rrallé i informacionit , normalisht éshté i



mjaftueshém pér té arritur njé marréveshje té fshehté. Né té kundért, shkémbimet e
rralla té informacionit, nuk do té jené té mjaftueshme pér té arritur njé marréveshje té
fshehté&, né tregjet me kontrata afatshkurtra mbi ri-negociatat e shpeshta pér cmimin.

Informacioni publik/jo-publik 15
1. Né pérgjithési, shkémbimi i informacionit t&é miréfillté publik nuk ka té ngjaré té pérbéjé
shkelje té nenit 4. Informacioni publik éshté informacioni qé pérgjithésisht éshté i
(aksesueshém) né ményreé té barabarté pér té gjithé konkurrentét dhe konsumatorét. Qe
njé informacion té konsiderohet publik, marrja e tij nuk duhet té jeté mé e kushtueshme
pér konsumatorét apo ndérmarrjet gé nuk i pérkasin sistemit té shkémbimit té
informacionit, sesa pér ndérmarrjet gé jané pjesé e kétij sistemi. Pér kété arsye,
konkurrentét normalisht nuk do té zgjedhin qé té shkémbejné té dhéna gé mund té
mblidhen lehtésisht nga tregu, dhe késhtu nuk éshté e mundur praktika e shkémbimeve
té té dhénave publike . Né té kundért, edhe né qofté se t& dhénat e shkémbyera
ndérmjet konkurrentéve té pérmendura shpesh si "té dhéna publike”, nuk jané me té
vérteté publike, nése shpenzimet gé nevojiten pér mbledhjen e kétyre t& dhénave,
pengojné ndérmarrjet e tjera dhe klientét pér té béré té njéjtén gjé.
Shkémbimi publik/jo-publik i informacionit

Njé shkémbim informacioni éshté publik nése ai bén gé té dhénat e shkémbyera té jené

njé-trajtshmérisht té aksesueshme (pér sa i pérket shpenzimeve gé nevojiten pér té

aksesuar informacionin) pér té gjithé konkurrentét dhe konsumatorét. Nuk pérjashtohet
mundésia gé edhe njé shkémbim publik informacionit con né njé marréveshjet té fshehté
ne treg.
2.3. Vlerésimi sipas Nenit 5 dhe 6
2.3.1. Pérfitime nga eficenca
1. Shkémbimi i informacionit mund té sjellé eficencé. Informacioni né lidhje me kostot e
konkurrentéve, i mundéson ndérmarrjet té jené mé eficente, nése vendosin
performancén e tyre kundrejt praktikave mé té mira né treg dhe hartojné skema nxitése
té brendshme né pérputhje me rrethanat e tregut.

2. Pér mé tepér, né situata té caktuara, shkémbimi i informacionit mund té ndihmojé
ndérmarrjet té shpérndajné prodhimin né drejtim té kérkesés sé larté té tregut (pér
shembull, informacion rreth kérkesés) ose e shpérndajné prodhimin ashtu si veprojné
ndérmarrjet me kosto té ulét (pér shembull informacion rreth kostos). Kéto lloj eficensash
varen nga karakteristikat e tregut, p.sh. nése ndérmarrjet konkurrojné pér nga ¢cmimi apo
sasité dhe natyra e pasigurive né treg. Disa forma té shkémbimeve té informacionit né
kété kontekst mund té lejojné zvogélim té konsiderueshém té kostos, si pér shembull,
mundésojné ofrimin mé té shpejté té produkteve gé prishen, né zonat me kérkesé té
larté dhe reduktimin e tyre né zonat me kérkesé té ulét (shih Shembullin 6) .

3. Shkémbimi i té dhénave midis ndérmarrjeve té konsumit, né tregjet me informacion
asimetrik né lidhje me konsumatorét gjithashtu mund té sjellé rritje té eficiencés. Pér
shembull, mbajtja né vézhgim, e sjelljes sé kaluar t& konsumatoréve ofron njé nxitje pér
té kufizuar ekspozimin e tyre ndaj rrezikut.

4. Shkémbimi i té dhénave té kaluara dhe aktuale gé lidhen me pjesét e tregut, mundet
gé né disa situata té sigurojné pérfitime si pér ndérmarrjet ashtu edhe pér konsumatorét,
duke i lejuar ndérmarrjet gé ta deklarojné até si njé tregues té cilésisé sé produktit té tyre
pér konsumatorét. Kur informacioni né lidhje me cilésiné e produktit nuk éshté i ploté,
konsumatorét shpesh pérdorin mjete té térthorta pér té marré informacion mbi cilésité e
produkteve té tilla si p.sh cmimi dhe pjesét e tregut (pér shembull, konsumatorét
pérdorin listat e librave mé té shitur né ményré gé té zgjedhin librin e tyre té ardhshém).
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5. Konsumatorét gjithashtu mund té pérfitojné nga shkémbimi i informacionit gé éshté
publik, duke i ndihmuar ata pér té béré njé zgjedhje mé té miré . Konsumatorét mund té



pérfitojné né kété ményré nga shkémbimet publike té té dhénave aktuale. Né ményré té
ngjashme, shkémbim i informacionit publik rreth ¢gmimit té IEndéve té para, mund té ulé
kostot e kérkimit pér ndérmarrjet, dhe sjell gmime mé té uléta.

6. Shkémbimi i té dhénave aktuale dhe té kaluara ka mé shumé mundési té sjellé
eficencé sesa shkémbimi i informacionit né lidhje me synimet e ardhshme. .
2.3.2. Domosdoshméria
1. Kufizimet gé shkojné pértej asaj gé éshté e nevojshme pér té arritur eficencé gé vijné
nga njé shkémbim informacioni, nuk i plotésojné kushtet e nenit 5 dhe 6.

2. Shkémbimi i informacionit qé éshté pjesé e marréveshjes horizontale té
bashképunimit, ka gjithashtu mé shumé gjasa pér té pérmbushur kushtet e neneve 5
dhe 6, nése ky shkémbin nuk tejkalon cka éshté e domosdoshme pér zbatimin e géllimit
ekonomik té marréveshjes (pér shembull, ndarjen e teknologjisé sé nevojshme pér njé
marréveshje té K & ZH apo té dhénave té kostos né kontekstin e njé marréveshjeje té
prodhimit).

2.3.3. Kalimi tek konsumatori
Eficenca e arritur nga kufizimet e domosdoshme duhet té kalojé tek konsumatorét né njé
masé mé té madhe sesa efektet kufizuese mbi konkurrencén, si rrjedhojé e shkémbimit
té informacionit.

2.3.4. Nuk ka eliminim té konkurrencés
104. Kriteret e neneve 5 dhe 6, nuk plotésohen nése ndérmarrjet e pérfshira né
shkémbimin e informacionit, kané mundésiné gé té eliminojné konkurrencén, né njé
pjesé domethé&nése té produkteve né fjalé.

3. Marréveshjet e Kérkimit dhe Zhvillimit
3.1. Pérkufizimi
Marréveshjet e Kérkimit dhe Zhvillimit ndryshojné nga forma dhe géllimi. Ka marréveshje
K & ZH me aktivitet t& caktuar gé synojné pérmirésimin e pérbashkét té teknologjive
ekzistuese dhe bashképunimin né lidhje me kérkimin shkencor, zhvillimin dhe hedhjen
né treg té produkteve krejtésisht té reja. Gjithashtu, ato mund té marrin formén e njé
marréveshjeje bashképunimi ose té njé ndérmarrjeje me kontroll té pérbashkét. Ky
Kapitull zbatohet pér té gjitha format e marréveshjeve té K& ZH, duke pérfshiré
marréveshjet e lidhura gé kané té béjné me prodhimin ose tregtimin e rezultateve té K &
ZH.

3.2. Tregjet pérkatése
Pér té pércaktuar tregun pérkatés né rastin e njé marréveshjeje K & ZH, i réndésishém
éshté identifikimi i produkteve, teknologjive apo pérpjekjeve té K & ZH . Risi mund té
sjellé njé produkt (ose teknologji) e cila konkurron me njé produkt ekzistues (ose
teknologji) té tregut. Ky éshté rasti me K & ZH té drejtuar drejt pérmirésimeve té vogla
apo shuméllojshmérisé, si p.sh modele té reja té produkteve té caktuara. Kétu, efektet e
mundshme kané té béjné me tregun e produkteve ekzistuese. Gjithashtu, risi mund té
sjellé njé produkt krejtésisht i ri, i cili krijon tregun e vet té ri té€ produktit (pér shembull,
njé vaksiné e re pér njé sémundje gé mé paré ka gqené e pashérueshme). Megjithaté, ka
problematika midis kétyre té dyjave, gé do té
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thoté, situata né té cilat pérpjekjet pér té sjellé risi mund té krijojné produkte (ose
teknologji), té cilat, me kalimin e kohés, zévendésojné ato ekzistuese (pér shembull, CD-
té té cilat kané zévendésuar mbajtjen e shénimeve).

Tregjet ekzistuese te produktit
1. Kur bashképunimi ka té béjé me K & ZH pér pérmirésimin e produkteve ekzistuese,
produktet ekzistuese dhe zévendésuesit e tyre té afért, pérbéjné tregun lidhur me kété
bashképunim.



2. Nése pérpjekjet pér K & ZH synojné njé ndryshim té réndésishém té produkteve
ekzistuese apo edhe té njé produkt té ri, qé zévendéson njé produkt ekzistues,
zévendésimi me produktet ekzistuese mund té mos jeté i pérsosur apo mund té kérkojé
njé periudhé mé afatgjaté. Produktet e vjetra dhe té reja potencialisht nuk i pérkasin té
njéjtit treg pérkatés. Tregu pér produktet ekzistuese, gjithsesi mund té ndikohet, nése
pérpjekjet pér njé bashkim pér K & ZH ka té ngjaré té ¢cojné né njé koordinim té e sjelljes
sé paléve si, pér furnizuesit e produkteve ekzistuese, pér shembull pér shkak té
shkémbimit té informacionit té ndjeshém konkurrues né lidhje me tregun e produkteve
ekzistuese.

3. Nése marréveshja pér K & Zh, ka té bé&jé me njé element té réndésishém té produktit
pérfundimtar, éshté i réndésishém vlerésimi jo vetém pér tregun e kétij elementi por
edhe tregu i produktit pérfundimtar. Pér shembull, nése prodhuesit e makinave
bashkéveprojné né K & ZH lidhur me njé lloj té ri motori, tregu i makinave mund té
ndikohet nga kjo marréveshje bashképunimi K & ZH. Tregu pér produktet pérfundimtare,
megjithaté, éshté i réndésishém pér vlerésimin vetém nése pérbérési qé ka pasur pér
géllim marréveshja e bashképunimit té i K & ZH éshté teknikisht apo ekonomikisht njé
element thelbésor pér prodhimin e kétyre produkteve pérfundimtare dhe nése palét né
marréveshjen e K & ZH kane fugi tregu né lidhje me kéto produkte .

Tregjet ekzistuese teknologjike
1. Marréveshjet e Bashképunimit té K & ZH nuk kané té béjné vetém me produktet, por
edhe me teknologjiné. Kur té drejtat e pronésisé intelektuale tregtohen ve¢gmas nga
produktet me té cilat kané té béjné, tregu teknologjik pérkatés duhet té jeté gjithashtu i
pércaktuar. Tregjet Teknologjike pérbéhen nga pronési intelektuale té licencuara dhe
zévendésuesit e tyre té ngushté, gé do té thoté, teknolog;ji té tjera té cilat konsumatorét
mund t'i pérdorin si zévendésues.

2. Metodologjia pér pércaktimin e tregjeve té teknologjisé ndjek té njéjtat parime si tregu
I pércaktuar i produktit.

3. Pozicioni i paléve né treg pér teknologjiné ekzistuese, éshté njé kriter i réendésishém
vlierésimi, kur marréveshjet e bashképunimit té K & ZH lidhen pér njé pérmirésim té
konsiderueshém té njé teknologjie ekzistuese ose njé teknologji té re qé mund té
zévendésojé njé teknologji ekzistuese. Né tregjet e teknologjisé, theks i vecanté duhet té
vendoset né konkurrencén potenciale. Nése ndérmarrjet té cilat aktualisht nuk licencojné
teknologjité e tyre dhe jané hyrés potencial né tregun e teknologjisé, mund té kufizojné
aftésiné e paléve pér té rritur cmimin pér teknologjiné e tyre.

Konkurrenca né lidhje me risité (pérpjekjet e K & ZH)

1. Marréveshjet e Bashképunimit té K& ZH mund té ndikojné jo vetém né konkurrencén
né tregjet ekzistuese, por edhe né konkurrencén e tregjeve me risi dhe tregjet e
produkteve té reja. Ky éshté rasti kur bashképunimi K & ZH ka té béjé me zhvillimin e
produkteve ose teknologjive té reja, té cilat mundet gé njé dité té zévendésojné ato
ekzistuese, apo té cilat jané duke u krijuar me géllim pér njé pérdorim tjetér té ri, dhe si
té tilla nuk do té zévendésojné produktet ekzistuese, por do té krijojné njé kérkesé
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krejtésisht té re. Efektet mbi konkurrencén né risi jané té réndésishme né kéto situata,
por né disa raste nuk mund té vlerésohen mjaftueshém duke analizuar konkurrencén
aktuale ose potenciale té produktit ekzistuese/té tregjeve té teknologjisé. Né kété
drejtim, mund té jené dy raste, né varési té natyrés sé procesit té risive né njé industri té
caktuar.

2. Né rastin e paré, i cili éshté, pér shembull, i pranishém né industriné farmaceutike,
procesi i risive éshté strukturuar né ményré té tillé gé bén té mundur identifikimin né njé
fazé té hershme té kaheve té konkurrenteve té K & ZH . Aspektet gé duhet té€ merren
parasysh jané: natyra, fushéveprimi dhe madhésia e pérpjekjeve té K & ZH, gasja e tyre



ndaj burimeve financiare dhe njerézore, (knoé-hoé/patents), apo asete tjera té
specializuara si dhe koha e tyre dhe aftésité pér té shfrytézuar rezultatet e mundshme.
3. Pérvec efektit té drejtpérdrejté mbi veté risité, bashk&punimi mund té ndikojé edhe né
tregun e njé produkti té ri. Eshté e véshtiré qé té analizohen pasojat né njé treg té tillé i
cili nga veté natyra e tij, ende nuk ekziston. Analiza e tregjeve té tilla, do té pérfshihet
shpesh né ményré direkte né analizén e konkurrencés né risi. Megjithaté, mund té jeté e
nevojshme marrja né konsideraté e efekteve direkte né njé treg té tillé té aspekteve té
marréveshjes qé shkojné pértej fazés sé K & ZH. Njé marréveshje K & ZH gé pérfshin
prodhimin dhe tregtimin e pérbashkét né tregun e produktit té ri mundet, pér shembull, té&
vlerésohet ndryshe nga njé marréveshje e pastér K & ZH.

4. Né rastin e dyté, pérpjekjet inovative né njé industri nuk jané té strukturuara né
ményré té garté né ményré gé té lejojné identifikimin e K & ZH. Né kété situaté, Autoriteti
nuk do té pérpiget té vlerésojé ndikimin e njé bashképunimi té caktuar K & ZH pér risi,
por do té kufizonte vlerésimin e tij pér produktin ekzistues dhe / ose tregjet e teknologjisé
té cilat jané té lidhura me bashképunimin e K& ZH né fjalé.

Llogaritja e pjeséve té tregut
1. Llogaritja e pjeséve té tregut, duhet té reflektojé dallimin midis tregjeve ekzistuese dhe
tregut pas risive. Né fillim té njé bashké&punim K & ZH piké referimi éshté tregu ekzistues
pér produktet té afta t& pérmirésohen, té zévendésuar ose gé do té zévendésohen nga
produktet nén zhvillim. Nése marréveshja K&ZH synon vetém pérmirésimin e produkteve
ekzistuese, tregu pérfshin produktet e ndikuara drejtpérdrejt nga K & ZH. Pjesét e tregut
mund té llogariten né bazé té vlerés sé shitjes sé produkteve ekzistuese.

2. Nése synimi i K & ZH éshté zévendésimi i njé produkti ekzistues, produkt i ri, né qofté
se éshté i suksesshém, do té béhet zévendésues pér produktet ekzistuese. Né bazé té
Rregullores se K& ZH, pjesa e tregut nuk mund té tejkalojé 25% .

3. Pér tregjet teknologjike, njé ményré procedimi éshté té llogariten pjesét e tregut né
bazé té pjesés sé c¢cdo pjese teknologjike té té ardhurave totale, qé pérfaqésojné pjesén
teknologjike te tregut ku teknologjité konkurruese jané té licencuara. Njé gasje
alternative éshté llogaritja e pjeséve te tregut né tregun e teknologjisé né bazé te shitjes
sé produkteve apo shérbimeve gé pérfshijné teknologjiné e licencuar né tregjet e
produkteve né rrjedhén e poshtme. Sipas késaj gasjeje té gjitha shitjet né tregun
pérkatés té produktit jané marré parasysh, edhe kur produkti pérfshin njé teknologji gé
éshté duke u licencuar. Gjithashtu pér kété treg té ndaré, né zbatim té rregullores K&ZH
nuk mund té tejkalohet norma 25% (pavarésisht nga metoda e llogaritjes sé pérdorur) .
4. Nése marréveshja e Kérkimit dhe zhvillimit ka pér géllim krijimin e njé produkti, qé do
sjellé njé kérkesé térésisht té re né treg, nuk mund té llogariten pjesét e tregut té
bazuara te shitjet, por kryhet vetém njé analizé mbi pasojat e marréveshjes te
konkurrenca. Rrjedhimisht, pérjashtimi né bllok i marréveshjeve K&ZH i trajton kéto
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marréveshje si marréveshje mes jo-konkurrentéve dhe i pérjashton ato, pavarésisht
pjesés seé tregut, pér kohézgjatjen e K&ZH sé pérbashkét dhe pér njé periudhé prej
shtaté vitesh pas hedhjes pér heré té paré te produktit né treg. Megjithaté, vendimi pér
dhénien e pérjashtimit mund té revokohet nése marréveshja ka eliminuar risité né
konkurrencén né treg. Pas periudhés shtaté vjecare, mund té llogariten pjesét e tregut té
bazuara né vlerén e shitjeve dhe té zbatohet pragu i pjesés sé tregut prej 25%.

3.3. Vlerésimi né bazé té nenit 4 té Ligjit
3.3.1. Problematikat/shgetésimet kryesore mbi konkurrencén.
Bashképunimi pér K&ZH mund ta kufizojé konkurrencén né ményra té ndryshme.

» Sé pari, mund té zvogélojé ose ngadalésojé risité, duke cuar né me pak produkte né
treg ose produkte me cilési mé té ulét nga sa do té ndodhte né njé situaté tjetér.



» S& dyti, né tregjet e produktit ose teknologjis€, bashképunimi K&ZH mund té zvogélojé
ndjeshém konkurrencén mes paléve jashté géllimit t&¢ marréveshjes ose mund té sjell
koordinim jo-konkurrues duke cuar né ¢mime mé té larta. Pérjashtimi mund té shfaget

vetém pér sa i pérket bashképunimit gé pérfshin té paktén njé lojtar me njé pjesé tregu
té konsiderueshme (e cila nuk pérbén domosdoshmérisht pozité dominuese) pér njé

teknologji kryesore dhe shfrytézim ekskluziv té rezultateve.
3.3.2. Kufizimet e konkurrencés pér nga objekti.

Marréveshjet K&ZH kufizojné konkurrencén nga objekti nése né realitet nuk kané té
béjné me marréveshje K&ZH, por shérbejné si mjet pér té lidhur njé marréveshje té
fshehté, gé do té thoté, fiksim i ndaluar i gmimeve, kufizim prodhimi apo ndarje tregu.
Megjithaté, njé marréveshje K&ZH e cila pérfshin shfrytézimin e pérbashkét té
rezultateve t& mundshme né té ardhmen, nuk kufizon domosdoshmérisht konkurrencén.
3.3.3. Efekte kufizuese mbi konkurrencén

1. Shumica e marréveshjeve K&ZH nuk jané objekt i nenit 4 té Ligjit. Kjo mund té thuhet

pér shumé marréveshje qé kané té béjné me bashké&punimin mbi K&ZH né njé fazé té

hershme, ende larg shfrytézimit té rezultateve t&€ mundshme.

2. Pér mé tepér, bashképunimi K&ZH mes jo—konkurrentéve pérgjithésisht nuk con né
kufizim té konkurrencés. Marrédhénia konkurruese mes paléve duhet té analizohet né
kontekstin e tregjeve ekzistuese té ndikuara dhe/ose risive. Nése, mbi bazén e faktoréve
objektivé, palét nuk jané né gjendje té kryejné K&ZH né ményré té pavarur, pér
shembull, pér shkak té kapacitetit teknik té kufizuar té paléve, normalisht marréveshja
K&ZH nuk sjell kufizimin e konkurrencés né treg. Kjo mund té zbatohet, pér shembull,
pér ndérmarrjet qé bashkérisht kané, aftési plotésuese, teknologji dhe burime té tjera.
Céshtja e konkurrencés sé mundshme duhet té vlerésohet mbi baza reale. Pér
shembull, palét nuk mund té pérkufizohen si konkurrenté té mundshém thjesht sepse
bashképunimi u mundéson atyre té kryejné aktivitete K&ZH. Pyetja vendimtare éshté,
nése secila palé né ményré té pavarur ka mjetet e nevojshme pér sa i pérket
aseteve/pasurive, njohurive know-how dhe burimeve té tjera.

3. K&ZH shpesh kryhet nga kompani té specializuara, institute kérkimore ose organe
akademike, té cilat nuk jané aktive né shfrytézimin e rezultateve. Normalisht,
marréveshje té tilla shogérohen me njé transferim té njohurive know-how dhe/apo njé
dispozité furnizimi ekskluzive lidhur me rezultatet e mundshme, té cilat, pér shkak té
natyrés plotésuese té paléve né kété rast, nuk ¢ojné né kufizim té konkurrenceés .
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4. Nuk éshté objekt i nenit 4 té ligjit, Bashképunimi K&ZH gé nuk pérfshin shfrytézimin e
pérbashkét té rezultateve t&€ mundshme me ané té licencimit, prodhimit dhe/ose
marketingut, pasi nuk shkakton kufizim té konkurrencés. Kéto marréveshje té pastra
K&ZH mund té sjellin probleme mbi konkurrencén, vetém nése konkurrenca né lidhje me
risité éshté zvogéluar ndjeshém.

5. Marréveshjet K&ZH mund té sjellin pasoja kufizuese pér konkurrencén, vetém kur

palét né bashképunim kané fuqi tregu né tregjet ekzistuese dhe/ose konkurrenca né

lidhje me risité éshté zvogéluar ndjeshém.

6. Nuk ka asnjé prag absolut tregu mbi té cilin mund té supozohet se marréveshja K&ZH
krijon ose mundéson mbajtjen e fuqgisé sé tregut, duke shkaktuar késhtu kufizim té
konkurrencés. Gjithsesi marréveshjet K&ZH mes konkurrentéve mbulohen nga
rregullorja pér pérjashtimin né bllok té K&ZH, me kusht qé pjesét e tregut té tyre té
kombinuara mos té kaloje 25% dhe kushtet e tjera pér zbatimin e rregullores pér
pérjashtimin né bllok t& K&ZH té jené plotésuar.

7. Marréveshjet gé pér shkak té kalimit té pjesés prej 25% té tregut, jané jashté objektit
té rregullores pér pérjashtimin né bllok té K&ZH, dhe jo domosdoshmérisht sjellin pér
pasojé kufizim té konkurrencés. Megjithaté, sa mé e forté té jeté pozita e kombinuar e



paléve ne tregjet ekzistuese dhe/ose sa mé shumé té kufizohet konkurrenca né risi, aq
mé shumeé ka té ngjaré gé marréveshja K&ZH té sjell kufizim té konkurrencés.
8. Nése marréveshjet K&ZH lidhen me synimin pér té sjellé pérmirésimin ose pérsosjen
e produkteve apo teknologjive ekzistuese, efektet e késaj marréveshjeje lidhen me
tregun/tregjet pérkatés/e pér ato produkte apo teknologji ekzistuese. Efektet mbi cmimet,
prodhimet, cilésiné e prodhimit, shuméllojshmériné e produkteve ose risiné né tregjet
ekzistuese jané gjithsesi, t¢ mundshme vetém nése palét sé bashku kané njé pozité té
forté né treg, hyrja né treg éshté e véshtiré dhe vetém kur ka pak aktivitete té tjera té reja
innovative/té risive. Pér mé tepér, nése K&ZH ka té béjé vetém me njé input/léndé té
paré relativisht té vogél té produktit pérfundimtar, efektet mbi konkurrencén te ato
produkte pérfundimtare jané (nése ka), shumé té kufizuara.
9. Né pérgjithési, duhet béré njé dallim mes marréveshjeve té pastra K&ZH dhe atyre
marréveshjeve gé ofrojné bashképunim mé té ploté dhe gé pérfshijné disa faza té
ndryshme té shfrytézimit té rezultateve (gé do té thoté, licencimi, prodhimi ose tregtimi).
Marréveshjet e pastra K&ZH rrallé heré sjellin kufizime té konkurrencés sipas nenit 4 té
ligjit. Kjo ka té béjé kryesisht me ato marréveshje té K&ZH gé lidhen me pérmirésimin e
produkteve apo teknologjive ekzistuese. Kur marréveshjet e bashképunimit K&ZH
pérfshijné shfrytézimin e pérbashkét vetém mé ané té licencimit té paléve té treta,
efektet kufizuese té tilla si pérjashtimi kané pak gjasa té ndodhin. Megjithaté, nése
prodhimi i pérbashkét dhe/ose tregtimi i produkteve ose teknologjive pak té
pérmirésuara, jané té pérfshira, efektet mbi konkurrencén nga ky bashké&punim, duhen
shgyrtuar me kujdes. Efektet kufizuese mbi konkurrencén né formén e rritjes sé
¢mimeve ose uljet e prodhimit né tregjet ekzistuese, kané mé shumé gjasa té ndodhin
nése né kété situaté jané té pérfshire konkurrente té fugishém.
10.Nése marréveshja e K&ZH éshté e drejtuar drejt prodhimit té njé produkti krejtésisht i
ri( ose teknologji) i cili krijon tregun e tij té ri, nuk ka ndikim tek cmimet dhe tek produktet
e tjera né treg. Analiza duhet té fokusohet te kufizimet e mundshme qé lidhen me risité,
pér shembull, cilésia dhe shuméllojshméria e produkteve, teknologjive té reja ose
shpejtésia e risive. Kéto efekte kufizuese mund té lindin kur dy ose mé shumé nga
ndérmarrjet e angazhuara né zhvillimin e kétyre produkteve te reja, fillojné té
bashképunojné né njé fazé ku ato jané té pavarura nga njéra tjetra, né momentin e
hedhjes né treg te produktit. Zakonisht, efekte té tilla kufizuese jané rezultat i
drejtpérdrejté i njé marréveshje mes paléve. Risité mund té kufizohen madje edhe nga
njé marréveshje e pastér K&ZH. Bashképunimi K&ZH gé ka té béjé me njé produkt
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térésisht té ri, nuk ka gjasa té sjelle efekte te kufizimit té& konkurrencés né treg, pérvecse
né rastet kur ekziston njé numér i kufizuar i K&ZH alternative té besueshme.
11. Shume marréveshje K&ZH sjellin pasoja mbi risité dhe tregjet pérkatése.
Rrjedhimisht, si tregu ekzistues, ashtu edhe ndikimi te risité ka réndési pér kryerjen e
vlerésimit, né lidhje me pozicionet e kombinuara té paléve, raportet e pérgendrimit,
numrin e lojtareve ose inovatoréve dhe kushtet e hyrjes né treg. Né disa raste, efektet
kufizuese pér konkurrencén jané né formén e rritjes sé cmimeve ose pakésim
produktesh, cilésisé sé produkteve, shuméllojshmérisé sé tyre apo inovacioni ne tregjet
ekzistuese si dhe né formén e ndikimit negativ te risité duke ngadalésuar zhvillimin. Pér
shembull, nése konkurrentét e réndésishém né njé treg ekzistues, bashképunojné pér té
zhvilluar njé teknologji té re, e cila mund té zévendésojé né té ardhmen produkte
ekzistuese, ai bashké&punim mund té ngadalésoje zhvillimin e njé teknologjie té re, nése
palét kané fuqi tregu né tregun ekzistues dhe gjithashtu njé pozite té fugishme né lidhje
me K&ZH. Njé efekt i ngjashém mund té ndodhé nése njé lojtar i madh né tregun
ekzistues, bashképunon me njé konkurrent shumé mé té vogél ose edhe me njé



konkurrent potencial, i cili &shté gati té hedhé né treg nje produkt apo teknologji té re, e
cila mund té rrezikojé pozicionin e ekzistuesit né treg.
3.4. Vlerésimi sipas neneve 5 dhe 6 te ligjit
3.4.1. Peérfitimet nga eficenca
Shumé marréveshje K&ZH (me ose pa shfrytézim té rezultateve té mundshme) sjellin
eficencé nga kombinimi i aftésive plotésuese dhe aseteve, duke guar késhtu né
zhvillimin dhe tregtimin e produkteve apo teknologjive té pérmirésuara, mé shpejt nga
¢cdo té ndodhte né njé rast tjetér. Marréveshjet K&ZH mund té ¢ojné edhe né njé
shpérndarje mé té gjeré té njohurive, té cilat mund té shkaktojné risi t& métejshme.
Marréveshjet K&ZH mund gjithashtu té ¢ojné né zvogélim té kostos.
3.4.2. Domosdoshméria
Kufizimet gé tejkalojné até gé éshté e nevojshme pér té arritur eficencén e pérftuar nga
njé marréveshje K&ZH nuk plotésojné kriteret e nenit 5 dhe 6. Prandaj éshté e
nevojshme pér palét né njé marréveshje K&ZH gé té provojné qé kufizime té tilla jané té
domosdoshme pér arritjen e kétij bashképunimi.
3.4.3. Kalimi tek konsumatorét
Eficenca e pérftuar nga kufizimet e domosdoshme, duhet té kalohet tek konsumatori, né
até mase geé té tejkalojé efektet kufizuese té konkurrencés té shkaktuara nga
marréveshja K&ZH. Pér shembull, prezantimi i njé produkti té ri ose té pérmirésuar né
treg, duhet té tejkalojé c¢do rritje ¢cmimi ose efekt tjetér kufizues té konkurrencés. Né
pérgjithési, ka mé shumé gjasa qé njé marréveshje K&ZH té sjellé eficencé né té miré té
konsumatoréve, nése marréveshja e K&ZH con né njé kombinim té aftésive plotésuese
dhe aseteve. Palét né njé marréveshje, pér shembull, kané aftési té& ndryshme
kérkimore. Sa mé e larté fugia e tregut e paléve, ag mé pak gjasa ka gé ato té
pasojné/kalojné eficencén e fituar te konsumatorét né até masé gé do tejkalonte efektet
kufizuese té konkurrencés.
3.4.4. Nuk ka eliminim té konkurrencés
Nuk jané objekt i nenit 5 dhe 6 ato marréveshje Kérkimi dhe Zhvillimi té cilat sjellin
kufizime té konkurrencés né lidhje me njé pjesé té réndésishme té produkteve (apo
teknologjive) ne fjalé. 22
3.4.5. Koha e vlerésimit
1. Kur jepet pérjashtimi duhet té merren parasysh investimet fillestare té béra nga secila
prej paléve (sunk investments) koha dhe kontrollet e nevojshme pér té béré dhe
rikuperuar njé investim qé pérmiréson efektshmériné. Kjo piké nuk mund té zbatohet pa
marré parasysh investime té tillé ex ante. Rreziku me té cilin pérballen palét dhe
investimi fillestar gé bé&het, bén gé marréveshja té mos analizohet sipas nenit 4 té ligjit,
apo té pérmbushé kushtet e nenit 5 dhe 6 té ligjit, sic mund té jeté rasti i kohés gé
nevojitet pér rikuperimin e investimit.
2. Vlerésimi | marréveshjeve duhet béré ekskluzivisht mbi bazén e fakteve gé kané té
béjné me kohén e zbatimit. Pér shembull, né rastin e njé marréveshje K&ZH ku secila
palé bie dakord té braktisé projektin respektiv kérkimor dhe té bashkoje aftésité e veta
me ato té palés tjetér, mund té jeté teknikisht e pamundur, nga piképamja teknike dhe
ekonomike, té rindértojé njé projekt gé éshté braktisur njgheré. Vlerésimi i efekteve pro
dhe anti konkurruese té marréveshjes pér té braktisur projektet kérkimore individuale
duhet té béhen né kohén e pérfundimit té zbatimit té tij. Nése né até moment,
marréveshja éshté né pérputhje me nenin 4, pér shembull kur nj¢ numér i mjaftueshém i
paléve té treta kané projekte K&ZH konkurruese, marréveshja e paléve pér té braktisur
projektet e tyre individuale mbetet né pérputhje me nenin 4, edhe kur né njé moment té
mévonshém, projekti i palés sé treté déshton. Megjithaté, ndalimi sipas nenit 4 mund té
zbatohet te palét e tjera pjesé e marréveshjes pér té cilén ¢éshtja e pathyeshmérisé nuk
géndron. Nése, pér shembull, pérve¢ K&ZH sé pérbashkét, marréveshja ofron edhe



shfrytézim té pérbashkét, neni 4 mund té zbatohet pér até pjesé té marréveshjes, nése,
pér shkak té zhvillimeve té mévonshme té tregut, marréveshja ¢con né efekte té kufizimit
té konkurrencés dhe nuk plotéson kushtet e nenit 5 dhe 6 duke marré parasysh
investimet E pakthyeshme (sunk)
4. MARREVESHJET E PRODHIMIT
4.1. Pérkufizimi dhe géllimi
1. Marréveshjet e prodhimit ndryshojné nga forma dhe géllimi. Ato pércaktojné nése
prodhimi éshté realizuar nga njé pale e vetme, dy apo mé shume pale. Ndérmarrjet
mund té prodhojné bashkérisht népérmjet njé sipérmarrjeje té pérbashkét, gé do té
thoté, njé ndérmarrje e kontrolluar bashkérisht gé ushtron aktivitet né prodhimin e njé
ose disa produkteve ose nga forma bashképunimi né prodhim si marréveshje nén-
kontraktimi ku njéra palé “kontraktuesi” i beson prodhimin e njé produkti njé pale tjetér
“nen-kontraktorit”.

2. Ka disa lloje marréveshjesh nén-kontraktore. Marréveshjet nén-kontraktore
horizontale lidhen mes ndérmarrjeve gé ushtrojné aktivitet né té njéjtin treg produkti,
pavarésisht faktit nése jané ose jo konkurrenté potenciale. Marréveshjet nén-kontraktore
vertikale lidhen mes kompanive gé ushtrojné aktivitet né nivele té ndryshme té tregut.
3. Marréveshjet nén-kontraktore horizontale pérfshijné marréveshje specializimi té
njéanshme dhe reciproke si dhe marréveshjet nén-kontraktore gé synojné rritien e
prodhimit. Marréveshjet e njéanshme té specializimit jané marréveshje mes dy paléve, té
cilat jané aktive né té njéjtin treg apo tregje prodhimi, ku njéra palé ndalon plotésisht apo
pjesérisht prodhimin e disa produkteve ose nuk i prodhojé kéto produkte por i'a blejé ato
palés tjetér, e cila bie dakord té prodhojé e furnizojé me kété produkt. Marréveshjet
reciproke té specializimit, jané marréveshje mes dy ose mé shumé paléve, té cilat jané
aktive né té njéjtin treg apo tregje prodhimi, ku dy ose mé shumé palé bien dakord, mbi
baza reciprociteti, qé té ndalojné ose té kufizojné pjesérisht apo 23
térésisht prodhimin e produkteve té ndryshme dhe ti blejné kéto produkte nga palét e
tjera, té cilat bien dakord pér furnizimin e tyre. Né rastin e marréveshjes nén-kontraktore
me synim rritjet e prodhimit, kontraktuesi i beson nén-kontraktorit prodhimin e produktit,
ndérsa kontraktuesi né té njéjtén kohé nuk kufizon apo ndalon prodhimin e kétij produkti.
4. Kjo rregullore zbatohen pér té gjitha format e marréveshjeve té sipérmarrjeve té
pérbashkéta dhe marréveshjeve nén-kontraktore horizontale.

5. Marréveshjet nén-kontraktore vertikale nuk mbulohen nga kéto rregullore. Ato mund té
pérfitojné nga Rregullorja e pérjashtimit né bllok té kufizimeve vertikale.

4.2. Tregjet pérkatése
1. Pér té vlerésuar marrédhénien konkurruese mes paléve né bashképunim, éshté e
nevojshme fillimisht té pércaktojmé tregun ose tregjet pérkatése gé kané té béjné me
bashképunimin né prodhim, gé do té thoté, tregjet té cilave iu pérkasin produktet e
prodhuara, si pasoje e marréveshjes sé prodhimit.

2. Njé marréveshje prodhimi mund té keté gjithashtu efekte té cilat ndikojné né tregjet,
gé jané afér tregjeve gé lidhen direkt me kété bashképunim, p.sh me tregjet e rrjedhés
Sé sipérme ose té poshtme té marréveshjes.

4.3. Vlerésimi sipas nenit 4 té Ligjit
4.3.1. Shgetésimet kryesore té konkurrencés.

1. Marréveshjet e prodhimit mund té ¢ojné té njé kufizim té drejtpérdrejté té
konkurrencés mes paléve. Marréveshjet e prodhimit, dhe né vecanti prodhimi i
pérbashkét, mund t'i cojé palét drejt vendosjes sé njé ¢cmimi pér produktet dhe pér
cilésing, cmim mé té cilin sipérmarrja e pérbashkét shet produktet e veta (ose né
vendosjen e paramentra té tjeré té réndésishém té vlerésuar nga konkurrenca). Kjo
mund té kufizojé konkurrencén edhe nése palét i tregtojné produktet né ményré té
pavarur.



2. Marréveshjet e prodhimit munden gjithashtu té cojné né njé koordinim té sjelljes sé
paléve konkurruese, gé ¢on drejt gmimeve mé té larta apo uljes sé prodhimit, cilésisé sé
produktit, shuméllojshmérisé sé tij dhe risive, qé do té thoté, njé marréveshje e fshehté.
Kjo mund té ndodhé, kur palét gé kané fuqi tregu dhe veté tregu ka karakteristika té tilla,

té cilat cojné drejt bashképunimit, né vecanti kur marréveshja e prodhimit rrit koston

variabél ( e cila éhsté e njéjté pér palét), ose nése marréveshja pérfshin shkémbimin e

informacionit té ndjeshém tregtar, gé mund té ¢ojé né marréveshje té fshehté.

3. Marréveshja e prodhimit mundet té ¢ojé drejt pérjashtimit nga tregu té paléve té treta
(pér shembull, tregu i rrjedhés sé poshtme gé ka té bé&jé me Iéndét e para pjesé e té cilit
éshté dhe marréveshja). Pér shembull, duke fituar mjaftueshmérisht fuqi tregu, palét
pjesé e sipérmarrjes sé pérbashkét né tregun e rrjiedhés sé sipérme, kané mundési gé té
rrisin ¢gmimin e njé pérbérési thelbésor pér tregun e rrjedhés sé poshtme. Né kété
ményré, ata mund té pérdorin prodhimin e pérbashkét pér té rritur kostot e rivaléve té
tyre né tregun e rrjedhés sé poshtme dhe rrjedhimisht t'i detyrojné ata té dalin jashté
tregut. Kjo nga ana tjetér, do té rrisé fuqginé e paléve né tregun e rrjedhés sé poshtme gé
do i mundésonte atyre té mbajné ¢mimet mbi nivelin konkurrues ose e théné ndryshe, té
démtonin konsumatorin. Shgetésime té tilla té konkurrencés mund té vijné pavarésisht
nése palét né marréveshje jané konkurrenté né tregun né té cilin ndodh bashképunimi.
Gjithsesi, duhet gé té paktén njéra nga
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palét té keté pozité té forté né tregun ku vlerésohet se ekziston njé rrezik pér pérjashtim,
me géllim qgé ky lloj pérjashtimi té keté efekte anti-konkurruese.

4.3.2. Kufizime té konkurrencés pér nga objekti
1. Pérgjithésisht, marréveshjet qé pérfshijné fiksimin e gmimeve, kufizimin e prodhimit
apo ndarjen e tregjeve apo té konsumatoréve, e kufizojné konkurrencén pér nga objekti.
Megjithaté, né kontekstin e marréveshjeve té prodhimit, kjo nuk zbatohet kur:

- palét bien dakord pér prodhimin gé lidhet drejtpérdrejté me marréveshjen e prodhimit
(pér shembull, volumin e prodhimit ose sasia e réné dakord pér produktet e
kontraktuara), me kusht qé kriteret e tjera té konkurrencés té mos jené eliminuar; ose
- njé marréveshje prodhimi, gé siguron shpérndarjen e pérbashkét té produkteve té
prodhuara bashkeérisht, parashikon vendosjen e pérbashkét té cmimeve té shitjes vetém
pér kéto produkte, me kusht gé kufizimi té jeté i nevojshém pér prodhimin e pérbashkét,
gé nénkupton se né té kundért palét nuk do kishin nxitjen e nevojshme pér té lidhur
marréveshjen e prodhimit.

2. Né kéto dy raste, do té kryhet njé vlerésim sipas nenit 4 té Ligjit. Né té dy rastet,
marréveshja mbi produktet apo ¢mimet nuk do te vlerésohet ve¢gmas, por do té
vlerésohet nga piképamija e té gjithé efekteve né treg, té marréveshjes sé prodhimit né
térési.

4.3.3. Kufizimet e konkurrencés
1. Shgetésimet e mundshme pér konkurrencén gé vijné si pasojé e lidhjes sé njé
marréveshje prodhimi, varen nga karakteristikat e tregut né té cilin éshté lidhur
marréveshja, si dhe nga natyra e bashképunimit dhe mbulimi i tregut si pasojé e kétij
bashképunimi dhe produkti né fjalé.

2. Shgetésimet e mundshme pér konkurrencén gé vijné si pasojé e lidhjes sé njé
marréveshje prodhimi, varen nga situata né mungesé té marréveshjes bashké me gjithé
kufizimet gé ajo sjell. Rrjedhimisht, nuk éshté e mundur té kufizojné konkurrencén ato
marréveshje prodhimi té lidhura midis ndérmarrjeve gé konkurrojné né tregje, tek té cilat
ndodh bashké&punimi, nése u mundéson paléve krijimin e njé tregu té ri, qé do té thoté,
nése marréveshja u mundéson paléve hedhjen né treg té njé produkti apo shérbimi té ri,
té cilin palét s’do kishin mundési né rast tjetér ta hidhnin né treg, (psh. pér shkak té
mundésive teknike té paléve).



3. Né industrité ku prodhimi éshté aktiviteti kryesor ekonomik, edhe njé marréveshje e
pastér prodhimi mundet né vetvete té eliminojé konkurrencén .

4. Njé marréveshje prodhimi, con né njé marréveshje té fshehté ose né pérjashtim jo-
konkurrues nése sjell rritien e fugisé sé tregut té ndérmarrjeve apo kostot e pérbashkéta,
ose nése pérfshin shkémbimin e informacionit té& ndjeshém (réndésishém). Nga ana
tjetér, nuk éshté e mundur té ndodhé njé kufizim i drejtpérdrejté i konkurrencés mes
paléve, marréveshje e fshehté apo pérjashtim jo-konkurrues, kur palét nuk kané fuqi
tregu. Vetém fugia e tregut i mundéson paléve mbajtjen e gmimeve mbi nivelin
konkurrues, ose té pérfitojné duke mbajtur mé poshté nga sa pércakton konkurrenca:
sasiné e prodhimit, cilésiné apo shuméllojshmériné.

5. Né rastin kur njé ndérmarrje me fuqgi tregu, bashké&punon me njé hyrés potencial né
treg, pér shembull, me njé furnizues té té njéjtit produkt nga njé treg fqinj
gjeografik/produkti, atéheré marréveshja mund té rrisé ndjeshém fuqiné e tregut té
ndérmarrjes me fugi tregu.

6. Marréveshjet e prodhimit té cilat pérfshijné edhe funksione tregtare , si shpérndarje
apo tregtim i pérbashkét, rrezikojné té kufizojné mé tepér konkurrencén sesa
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marréveshjet pér prodhim té pérbashkét. Tregtimi i pérbashkét e sjell bashképunimin mé
prané konsumatorit dhe zakonisht pérfshin vendosjen e pérbashkét t& cmimeve té
shitjes, gé do té thoté, praktika gé mbartin rrezikun mé té larté pér konkurrencén.
Megjithaté, marréveshjet pér shpérndarjen e pérbashkét pér produkte gé jané prodhuar
bashkérisht, kané mé pak gjasa te kufizojné konkurrencés, sesa veté marréveshjet pér
shpérndarjen e pérbashkét. Gjithashtu, njé marréveshje pér shpérndarje té pérbashkét e
cila nevojitet né ményré gé té lidhet marréveshja e prodhimit t& pérbashkét, ka mé pak
gjasa té kufizojé konkurrencén sesa né rastin kur s’do ishin t& nevojshme pér prodhimin
e pérbashkét.

Fugia e tregut
1. Pikénisja e analizés pér fuqiné e tregut &shté pjesa e tregut gé palét zotérojné. Kjo
zakonisht shogérohet me raportin e pérgendrimit, numrin e subjekteve né treg dhe nga
faktoré té tjeré si hyrja e mundshme né treg, dhe pjesét e tregut .

2. Ka pak gjasa gé ndérmarrjet té kené fugi tregu nen njé nivel té caktuar té pjesés sé
tregut. Ndaj, marréveshjet e specializimit té njganshme apo bilaterale, si dhe
marréveshjet e prodhimit té pérbashkét gé pérfshijné disa funksione té integruara
tregtimi si pér shembull, shpérndarjen e pérbashkét, pérfshinen né Rregulloren pér
pérjashtimin né bllok té specializimeve
3. Pérgjithésisht, njé marréveshje prodhimi, ka mé shumé té ngjaré gé té cojé né kufizim
té konkurrencés né njé treg té pérgendruar, sesa né njé treg gqé nuk éshté i pérgendruar.
Né ményré té ngjashme, njé marréveshje prodhimi né njé treg té pérgendruar mund té
rrisé rrezikun e njé marréveshje té fshehté edhe kur palét kané pjesé tregu té kombinuar
jo domethénése.

4. Rreziget e efekteve kufizuese té konkurrenca, jané té ulta kur tregu éshté dinamik (njé
treg gé lejon hyrjet e reja dhe pozicionet né treg ndryshojné shpesh), edhe nése pjesa e
tregut e paléve né marréveshje dhe pérgendrimi i tregut &shté i larté.

5. Né analizén e fugisé sé tregut té paléve pjesé e marréveshjes sé prodhimit, réndési
pér vlerésimin merr numri dhe intensiteti i lidhjeve (pér shembull, marréveshje té tjera
bashképunimi).

6. Faktoré té réndésishém pér vlerésimin e konkurrencés né njé marréveshje jané: kur
palét né marréveshje kané pjesé té konsiderueshme tregu; kur jané konkurrenté té afért,
kur konsumatorét kané mundési té kufizuara pér té kaluar né furnizues alternative; kur
konkurrentét e kané té pamundur gé té rrisin prodhimin nése ¢mimet rriten, ose kur njé
nga palét né marréveshje paraget njé forcé e réndésishme konkurruese.



7. Konkurrenca mes paléve né njé marréveshje prodhimi mund té kufizohet
drejtpérdrejté né ményra té ndryshme. Palét e njé ndérmarrje té pérbashkét prodhimi,
munden pér shembull, té kufizojné prodhimin krahasuar me prodhimin gé do kishin
hedhur né treg palét, nése secila prej tyre do kishte vendosur pér prodhimin né ményré
té pavarur.

Marréveshjet e fshehta
1. Mundésité pér lidhjen e njé marréveshje té fshehté varen nga fugia né treg e paléve si
dhe nga karakteristikat e tregut pérkatés. Njé marréveshje e fshehté mund té vijé si
rezultat vecanérisht (por jo vetém) i kostove té pérbashkéta ose i njé shkémbimi
informacioni té ardhur nga njé marréveshje prodhimi.

2. Njé marréveshje prodhimi mes paléve me fuqi tregu, con né kufizim té konkurrencés
nése rrit kostot e pérbashkéta, (gé do té thoté, pérgindja e kostove té ndryshueshme té
pérbashkéta pér palét) né até nivel g& mundéson lidhjen e marréveshjes sé fshehté. 26
3. Njé marréveshje prodhimi ka mé tepér té ngjaré té ¢ojé né njé marréveshje té fshehté,
nése para lidhjes sé marréveshjes, palét kané patur té pérbashkét njé pérgindje té larté
té kostove té ndryshueshme, .

4. (communality of costs) Kostot e pérbashkéta rrisin rrezikun pér njé marréveshje té
fshehté, vetém nése kostot e prodhimit zéné njé pérqgindje té larté té kostove té
ndryshueshme né fjalé. Pér shembull, ky nuk éshté rasti kur bashképunimi ka té béjé me
produktet gqé kérkojné tregtim té kushtueshém.

5. Njé tjetér rast ku kostot e pérbashkéta cojné né njé marréveshje té fshehté, ndodh kur
palét bien dakord mbi prodhimin e pérbashkét té njé produkti té ndérmjetém, i cili éshté
pérgjegjés pér njé pjesé té madhe té kostove té ndryshueshme té produktit pérfundimtar
pér té cilin konkurrojné palét né tregun e rrjedhén e poshtme. Palét mund té pérdorin
marréveshjen e prodhimit pér té rritur gmimin e Iéndés sé paré kryesore pér produktin e
tyre té pérbashkét né tregun e rrjedhés sé poshtme. Kjo do e dobésonte konkurrencén
né tregun e rrjedhés sé poshtme dhe do té conte né ¢gmime pérfundimtare mé té larta.
Pérfitimi do té zhvendosej nga niveli i rrjedhés sé poshté te ai i rrjedhés sé sipérme, pér
tu ndaré mé tej mes paléve té ndérmarrjes sé pérbashkeét.

6. Né ményré té ngjashme, kostot e pérbashkéta rrisin rrezikun ant-konkurrues té njé
marréveshjeje nén-kontraktore horizontale nése Iénda e paré e cila blihet nga kontraktori
prej nén-kontraktorit z& njé pérqgindje té larté té kostove té ndryshueshme té produktit
pérfundimtar pér té cilin konkurrojné palét.

7. Efektet negative té ardhura si pasojé e shkémbimit té informacionit nuk do té
vlerésohen vegcmas, por né kéndvéshtrimin e gjithé efekteve té marréveshjes. Njé
marréveshje prodhimi mund té sjellé efekte kufizuese pér konkurrencén nése né té
pérfshihet shkémbim informacioni tregtar strategjik gé mund té ¢ojé né lidhjen e njé
marréveshjeje té fshehté ose né njé pérjashtim ant-ikonkurrues.

8. Nése shkémbimi i informacionit nuk tejkalon shkémbimin e informacionit té nevojshém
pér prodhimin e pérbashkét té produkteve objekt i marréveshjes sé prodhimit, atéheré
marréveshja ka me tepér té ngjaré té plotésojné kriteret e neneve 5 dhe 6 edhe né rastin
kur shkémbimi i informacionit kufizon konkurrencén né kuptim té nenit 4, sesa né rastin
kur shkémbimi i informacionit tejkalon até cka éshté e nevojshme pér prodhimin e
pérbashkét. Né kété rast, eficenca si pasojé e prodhimit té pérbashkét tejkalon efektet
kufizuese gé vijné nga shkémbimi i informacionit. Nga ana tjetér, né rastin e njé
marréveshjeje prodhimi, shkémbimi i informacionit gé lidhet me ¢gmimet dhe shitjet, ka
mé pak té ngjaré té plotésojé kushtet e neneve 5 dhe 6 té Ligjit.

4.4. Vlerésimi sipas neneve 5 dhe 6 té Ligjit
4.4.1. Pérfitimet nga eficenca
Marréveshjet e prodhimit mund té jené pro-konkurruese nése sjellin eficencé né formén
e kursimeve né kosto apo né teknologji prodhimi mé té mira. Duke prodhuar bashkérisht,



ndérmarrjet ulin kostot, gé né té kundért do té rriteshin. Prodhimi i pérbashkét ndihmon
ndérmarrjet té pérmirésojné cilésiné e produktit nése bashkojné aftésité e tyre
plotésuese dhe njohurité know-how. Bashké&punimi u mundéson ndérmarrjeve té rrisin
shuméllojshmériné e produkteve, gjé té cilén ato nuk do mund ta arrinin né rast tjetér.
Nése prodhimi i pérbashkét u mundéson paléve rritjen e numrit té produkteve te
ndryshme, kjo ¢on gjithashtu né kursim te kostot népérmjet ekonomisé té géllimit.
4.4.2. Domosdoshméria
Kufizimet gé tejkalojné até cka éshté e nevojshme pér té patur eficencé, si rezultat i njé
marréveshjeje prodhimi, nuk plotésojné kushtet e neneve 5 dhe 6 té Ligjit. Pér 27
shembull, nuk do té konsiderohet domosdoshméri kufizimet e vendosura nga njé
marréveshje prodhimi mbi sjelljen e paléve né kété marréveshje, né lidhje me prodhimin
jashté bashképunimit. Né ményré té ngjashme, vendosja bashkérisht e gmimeve nuk do
konsiderohet domosdoshméri, nése marréveshja e prodhimit nuk parashikon tregtimin e
pérbashkeét.
4.4.3. Kalimi te konsumatori
Eficenca e arritur nga kufizimet e domosdoshme duhet té kalojé te konsumatori né
formén e gmimeve mé té ulta, né produkte me cilési mé té larté apo né rritje
shuméllojshmérie, né até masé gé tejkalon efektet e kufizimit t& konkurrencés. Eficenca
nga e cila pérftojné vetém palét, apo kursimet né kosto gé shkaktohen nga ulja e
prodhimit, apo ndarja e tregut jané elementé gé nuk mjaftojné pér plotésimin e kushteve
té pércaktuara né nenet 5 dhe 6 té Ligjit. Nése palét né njé marréveshje prodhimi arrijné
té kursejné nga kostot e tyre té ndryshueshme, ka mé tepér gjasa t'i kalojné ato te
konsumatorét, sesa né rastin kur ulin kostot e tyre fikse. Pér mé tepér, sa mé e madhe
fugia e tregut té paléve, mé pak té ngjaré kané té kalojné eficencén te konsumatori né
até masé gé tejkalon efektet kufizuese pér konkurrencén.
4.4.4. Nuk ka eliminim té konkurrencés
Kushtet e caktuara né nenet 5 dhe 6 té Ligjit, nuk plotésohen nése palét eliminojné
konkurrencén né lidhje me njé pjesé thelbé&sore té produkteve né fjalé. Kjo duhet té
analizohet né tregun pérkatés té cilit i pérkasin produkte objekt bashképunimi dhe né
tregjet fginje.
5. MARREVESHJET E BLERJES
5.1. Pérkufizimi
1. Ky kapitull analizon marréveshjet qé kané té b&jné me blerjen e pérbashkét té
produkteve. Blerja e pérbashkét mund té kryhet nga njé ndérmarrje e kontrolluar
bashkérisht, nga njé ndérmarrje né té cilén shumé ndérmarrje té tjera kané aksione jo-
kontrolluese, nga njé marréveshje kontraktuale ose nga forma té tjera bashké&punimi
(marréveshje blerjesh té pérbashkéta). Marréveshjet e blerjeve té pérbashkéta,
zakonisht synojné krijimin e fugisé blerése, e cila ¢con né ¢gmime mé té uléta ose né
produkte té njé cilésie mé té larté pér konsumatorin. Gjithsesi, fugia blerése, né situata
té caktuara, kufizon konkurrencén.
2. Marréveshjet e blerjeve té pérbashkéta mund té pérfshijné si marréveshjet
horizontale, ashtu edhe ato vertikale.
3. Njé formé e zakonshme e marréveshjeve sé blerjes sé pérbashkét éshté ‘bashkimi i
ndérmarrjeve’/ndérmarrjet e pérbashkéta , gé do té thoté njé grupim ndérmarrjesh i
formuar nga njé grup shitésish me pakicé pér blerjen e pérbashkét té produkteve.
Marréveshjet horizontale té lidhura mes anétaréve té kétij bashkimi apo vendimet e
marra nga ky bashkim, fillimisht duhet té vlerésohen si njé marréveshje horizontale
bashképunimi sipas kétij udhézimi. Vetém né rastin kur nga ky vlerésim nuk rezulton
ndonjé kufizim i konkurrencés, ka rendési vlerésimi i marréveshjeve vertikale pérkatése
té lidhura mes bashkimit dhe njé anétari té saj pra mes bashkimit dhe furnizuesit. Ato
marréveshje pérfshihen — nése plotésojné disa kushte- nga Rregullorja e pérjashtimit né



bllok pér kufizimet Vertikale. Marréveshjet vertikale té cilat nuk pérfshinen nga
Rregullorja e pérjashtimit né bllok, nuk prezumohen si té paligjshme por pér to nevojitet
vlerésim individual rast pas rasti.
5.2. Tregjet pérkatése
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1. Ekzistojné dy tregje, té cilét preken nga marréveshjet e blerjes sé pérbashkét.

» Sé pari, tregu ose tregjet me té cilin/cilét lidhet drejtpérdrejté marréveshja e blerjes sé
pérbashkét, gé do té thoté tregu apo tregjet pérkatése té blerjes.
» Sé dyti, tregu apo tregjet e shitjes, gé do té thoté, tregu apo tregjet e rrjedhés sé
poshtme ku palét e marréveshjes sé pérbashkét jané aktivé si shités.

2. Pérkufizimi i tregjeve pérkatése té blerjes béhet sipas Udhézimit “Pér pércaktimin e
tregut pérkatés” si dhe bazohet né konceptin e zévendésueshmérisé pér té identifikuar
kufizimet e konkurrencés. Ndryshimi i vetém prej pérkufizimit té “tregjeve té shitjes”
éshté fakti gé zévendésueshméria pércaktohet nga piképamja e furnizimit dhe jo nga
kérkesa. Me fjalé té tjera, alternativat e furnizuesve jané vendimtare né identifikimin e
kufizimeve té konkurrencés te blerjet. Ato alternativa mund té analizohen, pér shembull,
duke analizuar reagimin e furnizuesit ndaj njé ulje té vogél por jo-kalimtare té ¢cmimeve.
Pasi béhet pércaktimi i tregut pérkatés, pjesa e tregut llogaritet si njé pérgindje mbi
blerjet nga palét, mbi shitjet totale té produktit té bleré né tregun pérkatés.

3. Nése palét pérvec késaj, jané konkurrenté né njé ose mé shumé tregje té shitjes, ato
tregje gjithashtu jané té réndésishém pér vlierésimin. Tregjet e shitjes pércaktohen
népérmjet zbatimit t&¢ metodologjisé sé pérshkruar né Udhézimin “Pér pércaktimin e
tregut pérkatés”.

5.3. Vlerésimi sipas nenit 4 té Ligjit.

5.3.1. Shgetésimet kryesore mbi konkurrencén.

1. Marréveshjet pér blerjen e pérbashkét kufizojné konkurrencén mbi blerjet dhe/ ose
tregun apo tregjet e shitjes ne rrjedhé&n e poshtme, té tilla si rritje gmimesh, ulje e
produktit, e shuméllojshmérisé, cilésisé, risive, ndarje tregu apo pérjashtim anti-
konkurrues i blerésve té tjeré té mundshém.

2. Nése konkurrentét né tregun e rrjedhjes sé poshtme blejné sé bashku njé pjesé
domethénése té produkteve, nxitja pér té konkurruar pér sa i pérket cmimeve né tregun
apo tregjet e shitjes do té ulet ndjeshém. Nése palét kané fuqi tregu (gé nuk pérbén
domosdoshmérish pozité dominuese) né tregun apo tregjet e shitjes, gmimet e uléta té
blerjes té arritura nga marréveshja e pérbashkét e blerjes nuk kalon te konsumatori.
3. Nése palét kané fugi tregu né tregun e blerjes (fuqi blerése), ekziston rreziku gé ato té
detyrojné furnizuesit té ulin shuméllojshmériné apo cilésiné e produkteve qé prodhojné,
cka mund té sjellé kufizim té konkurrencés si ulje cilésie, ulje e pérpjekjeve pér risi dhe
rriedhimisht furnizim nén(jo) optimal.

4. Fugia blerése e paléve né marréveshjen e pérbashkét té blerjes mund té pérdoret pér
té pérjashtuar blerés konkurrenté, népérmjet kufizimit té aksesit té tyre te furnizuesit. Kjo
ka mé tepér mundési té ndodhé né rastet kur ekziston njé numeér i vogél furnizuesish dhe
ka pengesa né hyrjen né treg nga ana e furnizimit né tregun e rrjedhés sé sipérme.

5. Gjithsesi, pérgjithésisht, marréveshjet e pérbashkéta té blerjes kané mé pak té ngjaré
té kufizojné konkurrencén kur palét nuk kané fuqgi tregu né tregun apo tregjet e shitjes.
5.3.2. Kufizimet e konkurrencés pér nga objekti
1. Marréveshjet e pérbashkéta té blerjes kufizojné konkurrencén pér nga objekti, né
rastin kur nuk kané té béjné realisht me blerjen e pérbashkét, por shérbejné si njé mjet
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pér té marré pjesé né njé marréveshje té fshehté, théné ndryshe, fiksim ¢gmimesh,
kufizim produkti apo shpérndarje tregu.



2. Marréveshjet gé pérfshijné caktimin e cmimit té blerjes mund té kené pér objekt
kufizimin e konkurrencés sipas nenit 4 té Ligjit. Gjithsesi, kjo nuk zbatohet kur palét né
njé marréveshje té pérbashkét blerjeje bien dakord mbi ¢mimin e blerjes gé marréveshja
mund tu paguajé furnizuesve té saj né shkémbim té produktit objekt kontrate. Né kété
rast nevojitet njé vlerésim nése marréveshja ¢con né kufizim té konkurrencés sipas nenit
4 té Ligjit. Né té dy rastet, marréveshja mbi cmimet e blerjes nuk do té vlerésohet
vecmas, por né kéndvéshtrimin e pasojave té pérgjithshme gé ajo sjell né treg.
5.3.3. Efektet kufizuese pér konkurrencén
Marréveshja e pérbashkét e blerjes, e cila nuk ka pér objekt kufizimin e konkurrencés,
duhet té analizohet nga konteksti ligjor dhe ekonomik, né lidhje me pasojat aktuale dhe
té mundshme mbi konkurrencén. Analiza e efekteve kufizuese pér konkurrencén si
pasojé e njé marréveshjeje té pérbashkét blerjeje, pérfshin pasojat negative mbi té dy
tregjet, si até té blerjes dhe até té shitjes.

Fugia e tregut.

1. Nuk ka prag absolut, me kalimin e té cilit mund té hamendésohet gé palét né njé
marréveshje té pérbashkét blerje, kané fuqi tregu té tillé gé marréveshja pér blerjen e
pérbashkeét té kufizojé konkurrencén sipas nenit 4 té Ligjit. Gjithsesi, né shumicén e
rasteve, ka pak gjasa té keté fuqi tregu, kur palét né marréveshje kané njé pjesé tregu
gé nuk e tejkalon 15% né tregun apo tregjet e blerjes, si dhe njé pjesé tregu té
kombinuar gé nuk tejkalon 15% né tregun apo tregjet e shitjes. Pér ¢do rast, nése pjesa
e kombinuar e tregut té paléve, nuk tejkalon 15% si né tregun apo tregjet e blerjes apo
shitjes, ka té ngjaré gé té plotésohen kushtet e pércaktuara né nenet 5 dhe 6 té Ligjit.
2. Njé pjesé tregu mbi até té pragut, né njé apo né té dy tregjet, nuk tregon automatikisht
pér njé shkelje t& konkurrencés nga kjo marréveshje . Njé marréveshjeje e pérbashkét
blerjeje, e cila nuk pérfiton nga pérjashtimi, i nevojitet njé vlierésim i detajuar pér pasojat
e saj né treg gé kané té béjné me faktoré té tillé si pérgendrim i tregut apo fuqi
kundérvepruese nga furnizuesit e fugishém.

3. Fugia blerése, né rrethana té caktuara mund té shkaktojé kufizim té konkurrenceés.
Fuqi blerése anti-konkurruese, do té kemi nése njé marréveshje pér blerje té pérbashkét,
blen njé pjesé domethénése té volumit total té tregut te blerjes, aq sa hyrja né treg u
éshté mohohuar blerésve konkurrenté. Njé nivel i larté i fugisé blerése, mund té ndikojé
indirekt mbi produktin, cilésiné dhe shuméllojshmériné e produkteve né tregjet e shitjes.
4. Né analizén e fugisé blerése té paléve né njé marréveshje, jané té réndésishme,
numri dhe intensiteti i lidhjeve (pér shembull, marréveshje té tjera blerjeje) mes
konkurrenteve né treg .

5. Nése blerésit konkurrenté (té cilét nuk jané aktivé né té njéjtin treg pérkatés té shitjes)
bashképunojné, (pér shembull, shitésit me pakicé gé jané aktivé né tregje gjeografike té
ndryshme dhe nuk mund té konsiderohen si konkurrenté potencial€), marréveshja e
blerjes nuk e kufizon konkurrencén, me pérjashtim té rastit kur, palét kané njé pozité té
tille né tregun e blerjes, gé rrezikon pozicionin konkurrues té lojtaréve té tjeré né tregjet
respektive té shitjes. 30
Marréveshja e fshehté
1. Marréveshja mund té ¢ojé né njé marréveshje té fshehté nése lehtéson koordinimin e
sjelljes sé paléve né tregun e shitjes. Kjo ndodh né rastin kur palét arrijné njé shkallé té
larté té kostove té pérbashkéta népérmjet blerjes sé pérbashkét, nése palét kané fuqi
tregu dhe karakteristikat e tregut lejojné koordinim.

2. Kur palét né njé marréveshje kané té pérbashkét njé pjesé domethénése té kostove té
ndryshueshme né tregun pérkatés té rrjedhjes sé poshtme, ka mé tepér té ngjaré té
kufizojné konkurrencén. Pér shembull, ky éshté rasti kur shitésit aktivé me pakicé né té
njéjtin treg/tregje pérkatés, blejné bashkérisht njé sasi domethénése té produkteve gé
ata ofrojné pér ri-shitje. Ky mund té jeté rasti edhe kur prodhuesit apo shitésit



konkurrenté té njé produkti pérfundimtar, blejné bashkérisht njé pérqindje té larté té
lendes sé paré.
3. Zbatimi i marréveshjes pér blerjen e pérbashkét kérkon shkémbimin e informacionit té
ndjeshém tregtar, si¢ &shté ¢cmimi i blerjes dhe volumet. Shkémbimi i njé informacioni té
tillé lehtéson koordinimin né lidhje me ¢cmimet e shitjes dhe produktet duke ¢uar késhtu
né marréveshje té fshehté né tregjet e shitjes. Efektet nga shkémbimi i informacionit té
ndjeshém tregtar mund t& minimizohen kur informacioni i grumbulluar nga njé
marréveshje e pérbashkét blerjeje nuk kalon te palét.
4. Cdo efekt negativ gé vjen si pasojé e shkémbimit té informacionit, nuk do té
vlerésohet vegcmas, por né kéndvéshtrimin e gjithé pasojave té marréveshjes.
5.4. Vlerésimi sipas neneve 5 dhe 6 té Ligjit
5.4.1. Pérfitimet nga eficenca
1. Marréveshjet pér blerjen e pérbashkét mund té sjellin rritje domethénése té eficences.
Né vecanti, ato ¢cojné né ulje té kostos, té tilla si gmime mé té uléta blerjeje , ulje té
kostove té transportit dhe té ruajtjes. Pér mé tepér, marréveshjet pér blerjen e
pérbashkét rrisin eficencen duke i shtyré furnizuesit gé té hedhin né treg produkte té reja
apo té pérmirésuara .
5.4.2. Domosdoshméria
Kufizimet gé tejkalojné até cka éshté e domosdoshme pér té arritur eficencen si rezultat i
marréveshjeve pér blerjen, nuk plotésojné kushtet e pércaktuara né nenet 5 dhe 6 té
Ligjit. Njé detyrim pér blerje népérmjet bashképunimit mundet gé né disa raste, té jeté i
nevojshém pér té arritur volumet e domosdoshme pér realizimin e ekonomisé sé
shkallés. Gjithsesi, njé detyrim i tillé duhet té vlerésohet rast pas rasti.
5.4.3. Kalimi te konsumatori
Eficenca, e pérftuar nga kufizime té€ domosdoshme, duhet té kalohet te konsumatorét né
até maseé sa té tejkalojé efektet kufizuese té konkurrenceés, té shkaktuara nga
marréveshja e blerjes sé pérbashkét. Ndaj, kursimet né kosto, ose eficenca té tjera prej
té cilave pérfitojné vetém palét né marréveshjen e blerjes sé pérbashkét, nuk do té
mjaftojné. Kursimet né kosto duhet té kalohen te konsumatorét, qé do té thoté, te
konsumatorét e paléve. Pér shembull, ky kalim mund té€ ndodhé népérmjet cmimeve mé
té ulta né tregjet e shitjes. Cmimet e ulta té blerjes si rezultat i ushtrimit té fuqgisé blerése,
nuk kané gjasa té kalohen te konsumatorét, nése blerésit sé bashku kané fuqi tregu ne
tregjet e shitjes, dhe késhtu, nuk plotésojné kriteret e nenit 5 dhe 6 té Ligjit. PEr mé
tepér, sa mé e larté té jeté fugia e tregut gé kané palét ne tregun apo tregjet e shitjes, aq
mé pak gjasa ka gé ato té kalojné te konsumatorét eficencén né até maseé sa té
tejkalojné efektet kufizuese té konkurrencés.
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5.4.4. Nuk ka eliminim té konkurrencés
Kriteret e neneve 5 dhe 6 té Ligjit, nuk mund té plotésohen nése paléve ju ofrohet
mundésia e eliminimit té konkurrencés né lidhje me njé pjesé thelbésore té produkteve
né fjalé. Vlerésimi duhet té pérfshijé si tregjet e shitjes, ashtu edhe tregjet e blerjes.
6. MARREVESHJET E TREGTIMIT
6.1. Pérkufizimi
1. Marréveshjet e tregtimit pérfshijné bashké&punimin midis konkurrentéve né shitjen,
shpérndarjen apo promovimin e produkteve té tyre zévendésuese. Kjo lloj marréveshjeje
mund té keté géllim té gjeré , né varési té funksioneve té tregtimit té cilat pérfshihen né
marréveshja. Marréveshjet e shitjes sé pérbashkét mund té ¢ojné ne njé pércaktim i
pérbashkeét té té gjithé aspekteve tregtare qé kané lidhje me shitjen e produktit, pérfshiré
kétu, cmimin. Gjithashtu, ekzistojné edhe marréveshje té tjera, té cilat merren vetém me
njé funksion specifik tregtimi, si¢ éshté shpérndarja, shérbimi pas shitjes, apo promovimi.



2. Njé kategori e réndésishme, jané marréveshjet e shpérndarjes. Rregullorja e
pérjashtimit né bllok t& marréveshjeve vertikale pérfshin pérgjithésisht marréveshjet e
shpérndarjes, me pérjashtim té rastit kur palét né marréveshje jané konkurrenté aktualé
apo potencialé. Nése palét jané konkurrenté, Rregullorja e sipérpérmendur pérfshin
vetém marréveshjet vertikale jo-reciproke mes konkurrentéve, nése (a)njé furnizues
éshté njé prodhues dhe shpérndarés i produktit, ndérsa blerési éshté njé shpérndarés
dhe jo njé ndérmarrje konkurrente né nivelin e prodhimit ose, (b)nése furnizues éshté njé
ofrues i shérbimeve né disa nivele tregtimi, ndérsa blerési ofron té mirat dhe shérbimet
né nivel pakice dhe nuk ofron shé&rbime konkurrente né nivelin e tregtimit, ku ajo blen
shérbimet e kontratés.

3. Nése konkurrentét bien dakord té shpérndajné produktet e tyre zévendésuese mbi
baza reciprociteti ( né vecanti, nése e béjné kété né tregje gjeografik té ndryshém),
ekziston njé mundési né disa raste, gé marréveshjet té kené pér shkak apo pasojé
ndarjen e tregjeve mes paléve apo té ¢cojné né marréveshje té fshehta. E njéjta gjé mund
té jeté e vérteté pér marréveshjet jo-reciproke mes konkurrentéve. Marréveshjet
reciproke dhe jo-reciproke mes konkurrentéve, késhtu duhet té vlerésohen sipas
parimeve té caktuara né kété Udhézim.

4. Njé dallim tjetér kemi midis marréveshjeve ku palét bien dakord vetém pér tregtimin e
pérbashkét dhe marréveshjet ku tregtimi éshté i lidhur me njé tjetér lloj bashképunimi né
rriedhén e sipérme, si pér shembull prodhimi apo blerja e pérbashkét.

6.2. Tregjet Pérkatése
Pér té vlerésuar marrédhénien konkurruese mes paléve, duhet té pércaktohet tregu
pérkatés/gjeografik apo tregjet gé lidhen drejtpérdrejt me bashké&punimin ( tregu ose
tregjet té cilit i pérkasin produktet e bashképunimit né fjalé ). Né rastin kur njé
marréveshje tregtimi né njé treg, mund té ndikoje sjelljen konkurruese né njé treg fqinj i
cili éshté i lidhur ngushté me tregun ku ndodh bashképunimi né fjalé, duhet pércaktuar
edhe tregu fqinj. Tregu fginj mund té jeté horizontalisht apo vertikalisht i lidhur me tregun
né té cilin ndodh bashké&punimi.

6.3. Vlerésimi sipas nenit 4 té Ligjit
6.3.1. Shgetésimet kryesore pér konkurrencén
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1. Marréveshjet e tregtimit mund té ¢ojné né kufizim té konkurrencés né ményra té
ndryshme.

» Sé pari, dhe né ményré mé té dukshme, marréveshjet e tregtimit mund té ¢ojné né
vendosje ¢mimesh.

» Sé dyti, marréveshjet e tregtimit mund té lehtésojné kufizimin e produktit, pasi palét
mund té vendosin mbi volumin e produkteve qé duhen hedhur né treg, duke kufizuar
késhtu furnizimin.

» Sé treti, marréveshjet e tregtimit mund té kthen né mjet té paléve pér ndarjen apo
shpérndarjen e tregjeve apo konsumatoréve, pér shembull né rastet kur fabrikat e
prodhimit té paléve jané té vendosura né tregje gjeografike té ndryshme apo kur
marréveshjet jané reciproke.

» Sé fundmi, marréveshjet e tregtimit mund té cojné né shkémbim informacioni strategjik
né lidhje me aspektet brenda apo jashté fushés sé bashké&punimit, ose kostove té
pérbashkéta — né vecanti me marréveshjet gé nuk pérfshijné vendosje ¢mimesh- té cilat
mund té cojné né njé marréveshje té fshehté.

6.3.2. Kufizime té konkurrencés pér nga objekti
1. Vendosja e ¢cmimit éshté njé shgetésim gé vjen si rezultat i lidhjes sé marréveshjes sé
tregtimit mes konkurrentéve. Marréveshjet me objekt shitjen e pérbashkét, pérgjithésisht
kané pér objekt koordinimin mbi politikat e gmimit mes prodhuesve konkurrenté ose
ofruesve té shérbimit. Marréveshje té tilla, mund té mos eliminojné konkurrencén e



¢cmimeve mes paléve mbi produkte zévendésuese, por mund té kufizojné volumin total té

prodhimit . Marréveshje té tilla kufizojné konkurrencén pér nga objekti.

2. Njé tjetér shqetésim specifik pér konkurrencén lidhet me marréveshjet e shpérndarjes
mes paléve, té cilat jané aktive né tregje té ndryshme gjeografike. Kéto marréveshje
mund té cojné né ndarjen e tregut. Nése palét pérdorin njé marréveshje reciproke
shpérndarjeje pér té shpérndaré produktet e njéri-tjetrit, né ményré gé té eliminojné
konkurrentét aktualé apo potencialé mes tyre duke caktuar géllimisht tregjet apo
konsumatoret, marréveshja ka té ngjaré té keté pér objekt kufizimin e konkurrencés.
Nése marréveshja nuk éshté reciproke, rreziku i ndarjes se tregjeve éshté mé i ulét.
6.3.3. Efekte kufizuese té konkurrencés
1. Njé marréveshje tregtimi nuk ka gjasa té kufizojné konkurrencén nése ajo éshté e
nevojshme pér té lejuar njé palé té hyjé né njé treg, né té cilin ajo nuk mund té hyjé
individualisht.

2. Disa marréveshje reciproke pér shpérndarjen, mund té kené efekte mbi konkurrencén.
Céshtja kryesore né vlerésimin e njé marréveshjeje té kétij lloji éshté shqgyrtimi nése
marréveshja né fjalé éshté e nevojshme pér hyrjen e paléve né tregjet e njéra-tjetrés.
Nése éshté e nevojshme, marréveshja nuk krijon problem té njé natyre horizontale pér
konkurrencén. Gjithsesi, nése marréveshja ul pavarésiné e vendimmarrjes té njérés prej
paléve né lidhje me hyrjen e saj né tregun/tregjet e palés tjetér, ka gjasa té sjellé kufizim
té konkurrencés. | njéjti arsyetim zbatohet pér marréveshjet jo-reciproke, ku rreziku i
efekteve kufizuese té konkurrencés éshté mé i ulét.

3. Pér mé tepér, njé marréveshje shpérndarjeje mund té ¢ojé né kufizim té konkurrencés
nése pérmban kufizime vertikale, si kufizime mbi shitjet pasive, mbajtja e gmimeve té
rishitjes, et;.

Fugia e tregut
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1. Marréveshjet e tregtimit mes konkurrentéve mund té cojné né kufizim té konkurrencés
vetém nése palét kané fuqi tregu. Né shumicén e rasteve, nuk ka té ngjaré té keté fuqi
tregu kur palét kané njé pjesé tregu té kombinuar gé nuk tejkalon 15%. Pér ¢do rast,
nése pjesa e tregut té paléve, e kombinuar nuk tejkalon 15%, ka té ngjaré té plotésohen
kushtet e caktuara né nenet 5 dhe 6 té Ligjit.

2. Nése pjesa e kombinuar e tregut té paléve tejkalon 15%, marréveshja mes tyre nuk
do té pérfitojé nga paragrafi i mésipérm dhe késhtu do nevoijitet vierésim mbi ndikimin e
marréveshjes sé pérbashkét té tregtimit.

Marréveshja e fshehté
1. Njé marréveshje tregtimi gé nuk pérfshin caktim ¢mimesh mund té ¢ojé gjithashtu né
kufizim té konkurrencés nése rrit kostot e pérbashkéta té paléve né até masé sa ka té
ngjaré té ¢ojé né njé marréveshje té fshehté. Ky mund té jeté rasti pér njé marréveshje
té pérbashkét tregtimi, nése para lidhjes sé marréveshjes, palét kané té pérbashkét njé
pjesé té madhe té kostove té& ndryshueshme. Né anén tjetér, nése rritja éshté e madhe,
rreziku pér njé marrévshjeje té fshehté mund té jeté i larté, edhe kur niveli fillestar i
kosotove té pérbashkéta éshté i ulét.

2. Gjasat pér njé marréveshje té fshehté varen nga fugia e tregut té paléve dhe nga
karakteristikat e tregut pérkatés. Kostot e pérbashkéta mund té rrisin rrezikun e njé
marréveshje té fshehté vetém nése palét kané fuqi tregu dhe nése kostot e tregtimit
pérbéjné njé pjesé té madhe té kostove té ndryshueshme té lidhura me produktin né
flalé. Kostot e pérbashkéta té tregtimit rrisin rrezikun e krijimit té njé marréveshjeje té
fshehté nése marréveshja e tregtimit ka té béjé me produkte me tregtim té kushtueshém,
kosto té larta shpérndarjeje apo marketingu. Promovimi i pérbashkét, mund té ¢ojé né
kufizim té konkurrencés nése ato kosto pérbéjné njé faktor thelbésor kostoje.



3. Tregtimi i pérbashkét, pérgjithésisht pérfshin shkémbimin e informacionit té ndjeshém
tregtar, né vecanti mbi strategjiné e tregut dhe ¢mimet. Né shumicén e marréveshjeve té
tregtimit, informacioni mund té shkémbehet né njéfaré mase pasi &shté i nevojshém pér
zbatimin e marréveshjes. Ndaj éshté e nevojshme té verifikohet nése informacioni i
shkémbyer mund té ¢ojé né njé marréveshje té fshehté né lidhje me aktivitetin e paléve
brenda apo jashté géllimit t& bashképunimit. Cdo efekt negativ si pasojé e shkémbimit té
informacionit nuk do té vlerésohet i ndaré por né kuadér té té gjithé efekteve té
marréveshjes.

4. Pér shembull, nése palét né njé marréveshje té pérbashkét promovimi shkémbejné
informacion mbi ¢mimet, kjo mund té ¢ojé né njé marréveshje té fshehté pér sa i pérket
shitjes sé produkteve té promovuara bashkérisht. Pér ¢do rast, shkémbimi i njé
informacioni té tillé né kontekstin e marréveshjes sé promovimit té pérbashkét shkon
pértej asaj cka éshté e nevojshme pér zbatimin e asaj marréveshjeje. Efektet e
mundshme te konkurrencés té shkaktuara nga shkémbimi i informacionit né kontekstin e
marréveshjes sé tregtimit varen nga karakteristikat e tregut dhe té informacionit té

shkémbyer, dhe duhen vilerésuar sipas udhézimeve té caktuara né Kapitullin 2.

6.4. Vlerésimi sipas neneve 5 dhe 6 té Ligjit
6.4.1. Pérfitimet nga eficenca
1. Marréveshjet e tregtimit mund té ¢ojné né rritje té eficences. Kjo mund te merret né
shqyrtim kur vlerésohet nése marréveshja e tregtimit pérmbush kriteret e caktuara né
nenet 5 dhe 6 té Ligjit dhe do varet nga natyra e aktivitetit dhe nga palét né
bashképunim. Fiksimi i gmimit pérgjithésisht nuk justifikohet, me pérjashtim té rastit kur
éshté i domosdoshém pér integrimin e funksioneve té tjera tregtare dhe nga ky 34

integrim priten eficenca thelbé&sore. Shpérndarja e pérbashkét mund té sjellé eficenca

thelbésore qé gjenerojné nga ekonomia e shkallés apo géllimit, vecanérisht pér

prodhuesit e vegjél.

2. Pér mé tepér, eficencat nuk duhet té jené kursime té cilat rezultojné vetém nga
eliminimi i kostos gé jané pjesé e konkurrencés, por duhet té rezultojné nga integrimi i
aktiviteteve ekonomike.

3. Eficenca duhet te demonstrohet nga palét né marréveshje. Njé element i réndésishém
né lidhje me kété, éshté kontributi i paléve me kapital domethénés, teknologji apo asete.
Megjithaté, nése tregtimi i pérbashkét pérfagéson thjesht njé agjenci shitjesh pa asnjé
investim, ka gjasa té jeté njé kartel i maskuar dhe késhtu t& mos pérmbushé kriteret e
neneve 5 dhe 6 té Ligjit.

6.4.2. Domosdoshméria
Kufizimet qé tejkalojné até cka éshté e nevojshme pér té arritur eficencen e gjeneruar
nga marréveshja e tregtimit, nuk pérmbushin kriteret e neneve 5 dhe 6 té Ligjit. Céshtja
e domosdoshmérisé éshté vecanérisht e réndésishme pér ato marréveshje qé pérfshijné
caktim ¢mimesh apo ndarje tregu, cka mund té konsiderohen si té nevojshme vetém né
rrethana té jashtézakonshme.
6.4.3. Kalimi te konsumatori
Eficenca e pérftuar nga kufizimet e nevojshme duhet té kalohet te konsumatorét né até
masé sa té tejkalojé efektet kufizuese te konkurrencés prej marréveshjes sé tregtimit.
Kjo mund té ndodhé né formén e cmimeve mé té ulta ose produkte mé cilésore, apo
rritje e shuméllojshmérisé. Gjithsesi, sa mé e larté fugia e tregut e paléve, ag mé e ulét
mundésia gé eficenca té kalojé te konsumatorét né até masé sa té tejalojé efektet
kufizuese te konkurrencés. Nése palét pérbéjné njé pjesé te kombinuar tregu poshté
15%, ka té ngjaré gé cdo eficence e gjeneruar nga marréveshja do té kalohet
mjaftueshém té konsumatorét.
6.4.4. Nuk ka eliminim té konkurrencés



Kriteret e nenit 5 dhe 6 nuk mund té pérmbushen nése palét kané mundésiné e
eliminimit té konkurrencés né njé pjesé té konsiderueshme té produktit né fjalé. Kjo
duhet té analizohet né tregun pérkatés té cilit i pérkasin produktet, subjekt i
bashképunimit dhe né tregjet e mundshme.

7. Marréveshjet e standardizimit
7.1. Pérkufizimi
Marréveshjet e standardizimit
Marréveshjet e standardizimit kané si objekt pércaktimin e kérkesave teknike ose
cilésore me té cilat mund té pérshtaten produktet ekzistuese ose té ardhshme, proceset
e prodhimit, shérbimet ose metodat. Marréveshjet e standardizimit mund té pérfshijné
céshtje si: standardizimi i shkalléve ose madhésive té ndryshme té njé produkti té
caktuar, ose specifikime teknike té& produktit ose té tregjeve té shérbimit ku éshté
thelbésore pérshtatshméria dhe ndér-veprueshméria me produkte ose sisteme té tjera.
Kushtet e hyrjes tek njé treg i vecanté cilésor ose pér miratim nga njé ent Rregullator
mundet gjithashtu té vlerésohet si njé standard. Marréveshjet té cilat vendosin standarde
mbi performancén mjedisore té produktit ose proceseve té prodhimit gjithashtu jané
pjesé e kétij kapitulli.

Kushtet e standardit
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1. Né disa industri, ndérmarrjet pérdorin kushte té standardit té& shitjes apo blerjes, té
caktuara nga njé shogaté tregtare ose direkt nga ndérmarrjet konkurruese ("kushtet e
standardit"). Té tilla kushte té standardit jané pjesé e kétij udhézimi deri né masén qé ata
vendosin kushte té standardit té shitjes ose té blerjes sé produkteve ndérmjet
konkurrentéve dhe konsumatoréve (dhe jo kushtet e shitjes apo blerjes ndérmjet
konkurrentéve) pér produkte zévendésuese. Kur kéto kushte té standardit pérdoren
gjerésisht né njé industri, kushtet e blerjes apo shitjes té pérdorura né até industri mund
té konsiderohen de facto. Shembuj té industrive né té cilat kushtet té standardit luajné rol
té réndésishém jané sektorét bankaré dhe ai i sigurimeve.

2. Kushtet e standardit t& pérpunuara individualisht nga njé ndérmarrje vetém pér
pérdorim individual kur kontrakton me ofruesit ose klientét e tyre nuk jané marréveshje
horizontale dhe si té tilla nuk mbulohen nga ky udhézim.

7.2. Tregjet pérkatése
Marréveshjet e standardizimit mund té shkaktojné efektet e tyre né 4 tregje té
mundshme, té cilat do té pércaktohen né pérputhje me Udhézimin pér pércaktimin e
tregut.

» Sé pari, vendosja e standardeve mund té keté njé ndikim mbi tregun e produktit ose té
shérbimeve, né tregje me té cilét lidhet standardi ose standardet.

» S& dyti, kur vendosja e standardeve pérfshin pérzgjedhjen e teknologjisé dhe kur té
drejtat pér pronésiné intelektuale jané caktuar vegmas nga produktet me té cilat ai lidhet,
standardi mund té keté efekte né tregun pérkatés té teknologjisé.

« Sé treti, tregu pér vendosjen e standardeve mund té ndikohet nése ekzistojné ente té
ndryshme té vendosjes sé standardeve ose marréveshje té ndryshme pér vendosjen e
standardeve. Sé katérti, njé treg i caktuar pér testimin dhe certifikimin ndikohet nga
vendosja e standardeve.

Pér sa i pérket kushteve té standardit, efektet né pérgjithési ndihen né tregun e rrjedhés
sé poshtme, ku ndérmarrjet gé pérdorin kushtet e standardit konkurrojné népérmjet
shitjes sé produkteve té tyre tek klientét.

7.3. Vlerésimi sipas nenit 4 té ligjit
7.3.1. Shgetésimet kryesore mbi konkurrencén
Marréveshjet e standardizimit



1. Marréveshjet e standardizimit, zakonisht, sjellin efekte ekonomike pozitive, duke
inkurajuar zhvillimin e produkteve té reja dhe té pérmirésuara ose tregje dhe kushte
furnizimi té pérmirésuara. Standardet si té tilla normalisht rrisin konkurrencén dhe ulin
kostot e produktit dhe té shitjes, duke béré gé té pérftojé ekonomia si e téré dhe té rrisé
cilésiné si dhe té ofrojé informacion pér konsumatorét.

Vendosja e standardeve mundet, né rrethana té caktuara té rrisé efektet kufizuese té
konkurrencés népérmijet kufizimit potencial t&¢ ¢cmimeve té konkurrencés dhe duke
kufizuar ose kontrolluar prodhimin, tregjet, shpikjet ose zhvillimin teknik. Kjo mund té
ndodhé népérmijet tre kanaleve kryesore, gé jané zvogélimi i cmimeve té konkurrenceés,
pérjashtimi i teknologjive shpikése dhe pérjashtimi ose diskriminimi ndaj disa
ndérmarrjeve népérmjet parandalimit t&€ aksesit efektiv né standard.

« Sé pari, nése ndérmarrjet do té ishin angazhuar né diskutime anti konkurruese pér sa i
pérket vendosjes sé ¢cmimeve, kjo mund té zvogélonte ose eliminonte
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¢cmimin e konkurrencés né tregjet pérkatése, duke lehtésuar njé marréveshje té fshehté.
» Sé dyti, standardet mund té vendosin specifikime teknike té detajuara pér njé produkt
gé mund té kufizojé zhvillimin teknik ose risité. Sapo pérzgjidhet njé teknologji dhe
vendoset standardi, teknologjité konkurruese dhe ndérmarrjet pérballen me njé pengesé
né hyrje né treg dhe mundet gé potencialisht té pérjashtohen nga tregu. Rreziku i
kufizimit t& shpikjeve rritet nése njé ose mé shumé ndérmarrje pérjashtohen né ményré
jo té justifikuar nga procesi i vendosjes sé standardeve.
2. Né kontekstin e standardeve qé pérfshijné té drejtat e pronésisé intelektuale, dallohen
tre grupe kryesore ndérmarrjesh me interesa té ndryshme né vendosjen e standardeve.
» Sé pari, jané ndérmarrjet né tregun e rrjedhjes sé sipérme gé zhvillojné dhe tregtojné
vetém teknologji. Burimi i tyre i vetém i té ardhurave jané té ardhurat e licencés dhe
iniciativa e tyre pér té maksimizuar fitimet.

» Sé dyti, jané ndérmarrjet né rrjiedhén e poshtme qé prodhojné vetém produkte ose
ofrojné shérbime bazuar né teknologjité gé zhvillohen nga té tjerét dhe nuk gézojné té
drejtat e pronésisé intelektuale pérkatése. Ndérmarrjet vertikalisht té integruara qé
zhvillojné bashkérisht teknologji dhe shesin produkte kané nxitje té kombinuara.

*» Sé treti, standardizimi mund té ¢ojé né rezultate anti-konkurruese, me ané té
parandalimit nga ndérmarrje té caktuara nga mbajtja e aksesit efektiv né rezultatet e
procesit té vendosjes sé ¢mimeve (specifikimet dhe/ose té drejtat e pronésisé
intelektuale thelbésore pér zbatimin e standardit). Nése njé ndérmarrje éshté ose
totalisht e ndaluar gé té keté akses né rezultatet e standardit, ose i jepet akses vetém
pér kushtet ndaluese ose diskriminuese, ekziston rreziku pér njé efekt anti konkurrues.
Njé sistem ku IPR potencialisht pérkatése éshté zbuluar mund té rrisé mundésiné qé
aksesi efektiv qé i éshté dhéné standardit (pérderisa i lejon pjesémarrésit qé té
identifikojné se cilat teknologji mbulohen nga IPR dhe cilat jo. Kjo mundéson
pjesémarrésit té jené faktoré né efektin potencial té€ ¢cmimit pérfundimtar té standardit
(p.sh népérmjet zgjedhjes sé teknologjisé pa IPR éshté e mundur té keté njé efekt
pozitiv mbi ¢gmimin pérfundimtar) dhe té verifikohet me mbajtésit e IPR-ve nése ata jané
té gatshém té licencojné nése teknologjia e tyre pérfshihet né standard.

3. E drejta e pronésisé intelektuale dhe ligji i konkurrencés ndajné té njéjtat objektiva té
promovimit té risive dhe rritjes sé mirégenies konsumatore. E drejta e pronésisé
intelektuale nxit konkurrencén duke inkurajuar ndérmarrjet gé té investojné né zhvillimin
e produkteve dhe proceseve té reja ose té pérmirésuara. IPR si té tilla jané né
pérgjithési pro konkurruese. Megjithaté, nisur nga IPR, njé pjesémarrés gé zotéron njé
IPR thelbé&sore pér zbatimin e standardit, mundet (né kontekstin specifik té vendosjes sé
standardit) té kérkojé gjithashtu kontrollin mbi pérdorimin e standardit. Kur standardi
pérbén njé barrieré né hyrje, ndérmarrja mundet té kontrollojé produktin ose shérbimin



me té cilin lidhet standardi. Kjo né té kundért mund t'i lejojé ndérmarrjeve gé té sillen né

ményra anti konkurruese, duke penguar pérdoruesit pas miratimit té standardit, ose duke

refuzuar licencimin me IPR e nevojshme ose duke i hequr aksesin népérmjet pérdorimit
té tarifave shumé té lartas, duke ndaluar aksesin efektiv né standard. Fugia né treg
vlerésohet rast pas rasti.

3 Tarifa té larta mundet té cilésohen si eksesive nése pérmbushen kushtet pér njé abuzim me pozitén dominuese sic
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Kushtet e standardit
1. Kushtet e standardit mund té kufizojné konkurrencén duke kufizuar zgjedhjen e
produktit dhe risité. Nése njé pjesé e madhe e industrisé, zbaton kushtet e standardit
dhe zgjedh té mos devijojé nga ato né raste individuale, (ose devijon vetém nga ato né
raste pérjashtuese té fuqisé sé larté blerése) klientét nuk kané zgjedhje tjetér pérvecse
té pranojné kéto kushte. Megjithaté, rreziku i kufizimit té zgjedhjes dhe risité éshté vetém
i mundur né rastet kur njé kusht i standardit pé&rcakton géllimin e produktit pérfundimtar.
Pér sa i pérket produkteve té pérdorura gjerésisht nga konsumatori, kushtet e standardit
té shitjes né pérgjithési nuk kufizojné risité, cilésiné dhe shuméllojshmériné e produktit.
2. Né varési té pérmbajtjes sé tyre, kushtet e standardit mund té rrezikojné gé té
ndikojné né kushtet tregtare té produktit pérfundimtar. Né vecanti, ka njé rrezik gé
kushtet e standardit né lidhje me ¢mimin, té kufizojné konkurrencén .

3. Pér mé tepér, nése kushtet e standardit béhen praktiké industriale, aksesi pér to mund
té jeté thelbésor pér hyrjen né treg. Né raste té tilla, refuzimi i askesit pér kushtet e
standardit mund té rrezikojé té shkaktojé pérjashtim antikonkurrues. Pér sa kohé qé

kushtet e standardit mbeten efektivisht té hapura pér pérdorim pér ¢cdokénd gé déshiron

té keté akses pér to, nuk ka gjasa gé ato té japin efekte pérjashtuese anti konkurruese.
7.3.2. Kufizimet e konkurrencés pér nga objekti
Marréveshjet e standardizimit
1. Kufizojné konkurrencén pér nga objekti, ato marréveshje gé pérdorin njé standard
duke synuar pérjashtimin e konkurrentéve aktualé ose potencialé. P.sh, njé marréveshje
ku njé bashkim i prodhuesve, vendos standarde dhe ushtron presion mbi palét e treta,
jané pjesé e késaj kategorie.

2. Pérbén kufizim té konkurrencés pér nga objekti, cdo marréveshje pér kufizimin e
konkurrencés népérmjet vendosjes sé kushteve kufizuese té licencimit para miratimit té
standardit pér té mbuluar caktimin e pérbashkét té cmimeve ose té produkteve té
rrjiedhés sé poshtme ose té IPR apo teknologjité zévendésuese.

Kushtet e standardit
Cdo kusht i standardit qé pérmban dispozita té cilat direkt ndikojné mbi cmimet gé
paguajné klientét (pér shembull gmimet e rekomanduara, zbritjet etj) kjo do té pérbénte
njé kufizim té konkurrencés pér nga objekti.

7.3.3. Efektet kufizuese mbi konkurrencén
Marréveshjet e standardizimit
Marréveshje gé nuk kufizojné konkurrencén
1. Marréveshjet e standardizimit té cilat nuk kufizojné konkurrencén pér nga objekti,
duhet té analizohen né kontekstin e tyre ligjor dhe ekonomik pérsa i pérket efektit té tyre
aktual dhe té mundshém mbi konkurrencén. Né mungesé té fuqisé sé tregut njé
marréveshje standardizimi, nuk éshté né gjendje gé té prodhojé efekte kufizuese mbi
konkurrencén.

2. Nevojitet njé vlerésim pér té vendosur nése marréveshja éshté objekt i nenit 4 dhe
nése jo, nése kushtet e nenit 5 dhe 6 plotésohen. Né kété kontekst, ekzistojné modele té
ndryshme pér vendosjen e standardit dhe konkurrenca brenda dhe ndérmjet kétyre
modeleve éshté njé aspekt pozitiv pér njé ekonomi tregu. Si e tillé, ndérmarrjet gé
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vendosin standardin jané té pavarura pér té vendosur rregulla dhe procedura gé nuk
kufizojné rregullat e konkurrencés.

3. Kur pjesémarrja né vendosjen e standardit nuk éshté e kufizuar dhe procedura pér
miratimin e standardit &shté transparente, marréveshjet e standardizimit té cilat nuk
pérmbajné detyrime pér tu pérmbushur me standardin dhe sigurojné akses pér
standardin, (me kushte té drejta, té arsyeshme dhe jo diskriminuese) normalisht nuk do
té kufizojné konkurrencén sipas nenit 4.

4. Né vecanti, pér té siguruar pjesémarrje jo té kufizuar, rregullat pér ndérmarrjen gé
vendos standardet duhet té garantojné se té gjithé konkurrentét né treg ose tregjet e
prekura nga standardi, marrin pjesé né procesin gé c¢on drejt pérzgjedhjes sé standardit.
Ndérmarrja gé vendos standardin, duhet gjithashtu té keté objektiva dhe procedura jo
diskriminuese pér shpérndarjen e té drejtave té votés ashtu si dhe kritere objektive pér
zgjedhjen e teknologjisé gé do té pérfshihet né standard.

5. Duke respektuar transparencén, ndérmarrja pérkatése gé vendos standardin, duhet té
keté procedura gé lejojné aksionarét gé té informohen mbi procesin e standardizimit (té
ardhshém, té pérfunduar dhe aktual) pér secilén fazé té zhvillimit t& standardit.

6. Pér mé tepér, rregullat e ndérmarrjes gé vendosin standardin duhet té sigurojné akses
efektiv pér standardin mbi kushte té drejta, té arsyeshme dhe jo diskriminuese.

7. Né rastin kur njé standard pérfshin IPR, njé politiké e garté dhe e balancuar e IPR, e
miratuar pér njé industri té vecanté dhe nevojat e njé ndérmarrjeje gé vendos standardet
né fjalé, rrit mundésiné gé implemnuesit/zbatuesit e standardit té& garantojné akses
efektiv pér standardet e pérpunuar nga ndérmarrja gé vendos standardin.

8. Me qgéllim gé té sigurohet akses efektiv pér standardin, politika e IPR kérkon gé
pjesémarrésit qé duan té kené IPR e tyre té pérfshira né standard té angazhohen né
ményré té parevokueshme me shkrim pér té ofruar pér licencim IPR kryesore té tyre te
té gjitha palét e treta me kushte té drejta, té€ arsyeshme dhe jo diskriminuese (angazhime
"FRAND"). Ky angazhim duhet té jepet para miratimit té standardit. Né té njéjtén kohé,
politika e IPR duhet ti lejojé mbajtésit e IPR té pérjashtojné teknologji té vecanta nga
procesi i vendosjes sé standardeve dhe késhtu nga angazhimi pér té ofruar pér licencim,
duke siguruar se ky pérjashtim do t&€ ndodhé né njé fazé t& hershme né zhvillimin e
standardit. Pér sigurimin e efektivitetit t&¢ angazhimeve FRAND, ka nevojé gjithashtu qé
té béhet njé kérkesé pér té gjithé pjesémarrésit mbajtés sé IPR-ve, té cilét sigurojné njé
angazhim té tillé pér té siguruar gé ¢do ndérmarrje (pér té cilét zotéruesit e IPR
transferojné IPR e tyre (pérfshiré té drejtén pér té licencuar kété IPR)) éshté i detyruar
nga ky angazhim, pér shembull népérmijet njé dispozite kontraktuale ndérmjet blerésit
dhe shitésit.

9. Pér mé tepér, politika e IPR nevojitet qé té kérkojé besim té miré né zbulimin nga
pjesémarrésit, té IPR té tyre gé mund té jené thelbésore pér zbatimin e standardit nén
zhvillim. Kjo do té€ mundésonte industriné gé té bénte njé zgjedhje té informuar té
teknologjisé dhe késhtu duke asistuar né arritjen e géllimit pér aksesin efektiv né
standard. Njé detyrim i tillé mund té bazohej né zbulimin e vazhdueshém duke gené se
standardi zhvillohet dhe mbi pérpjekje té arsyeshme pér té identifikuar IPR mbi
standardin potencial. Eshté gjithashtu e mjaftueshme nése pjesémarrési deklaron gé
éshté e mundur gé té keté pretendime IPR mbi njé teknologji t& vecanté (pa identifikuar
pretendime té vecanta IPR ose aplikime pér IPR). Duke gené se rreziku né lidhje me
aksesin efektiv nuk jané té njéjtét né rastin e njé ndérmarrjeje gé vendos standardin me
njé politiké besnikérie té liré té standardeve, zbulimi i IPR nuk do té ishte i pérshtatshém
né kété kontekst.

Angazhimet FRAND
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1. Angazhimet FRAND jané dizenjuar pér té siguruar se IPR pér mbrojtjen e
teknologjisé, té trupézuara né njé standard jané té aksesueshém pér pérdoruesit e
standardit mbi kushte dhe terma té drejta, té arsyeshme dhe jo diskriminuese. Né
vecanti angazhimet FRAND mund té parandalojné mbajtésit e IPR té béjné té véshtiré
zbatueshmériné e standardit, duke refuzuar té licencojné ose duke kérkuar tarifa té

padrejta dhe té paarsyeshme (me fjalé té tjera tarifa eksesive) pasi industria éshté e

lidhur me njé standard ose duke caktuar tarifa diskriminuese.

2. Pajtueshméria me nenin 4 nga ndérmarrja e vendosjes sé standardit nuk i kérkon
ndérmarrjes gé vendos standardin gé té verifikojé nése kushtet e licencés sé
pjesémarrésve plotésojné angazhimet e FRAND. Pjesémarrésit e veté-vlerésojné nése
kushtet e licencimit dhe né vecanti tarifat qé ata caktojn&, pérmbushin angazhimet e
FRAND.

3. Vlerésimi nése tarifat e caktuara pér aksesimin e IPR né kontekstin e vendosjes sé
standardeve, jané té padrejta ose té paarsyeshme, duhet té bazohet né faktin nése
tarifat sjellin njé lidhje t& arsyeshme me vlerén ekonomike té IPR. Né pérgjithési, ka
metoda té ndryshme pér té béré kété vlerésim. Né parim, nuk preferohen metodat e
orientuar drejt kostos, pér arsye té véshtirésisé né vlerésimin e kostove gé i ngarkohen
zhvillimit té njé patente té vecanté ose grupi patentash. Eshté e mundur gé té
krahasohen tarifat e licencimit, caktuar nga ndérmarrja né fjalé, me patentat pérkatése
né njé mjedis konkurrues para se industria té keté zgjedhur standardin (ex ante) me ato
té caktuara pasi industria té keté zgjedhur standardin (ex post). Kjo tregon se krahasimi
mund té béhet né njé ményré té géndrueshme dhe té besueshme.

4. Njé metodé tjetér mund té jeté marrja e njé eksperti té pavarur pér vlerésim té
standardit.

Vlerésimi bazuar né efektet pér marréveshjet e standardizimit
1. Vlerésimi pér secilén marréveshje standardizimi duhet té keté parasysh efektet e
mundshme té standardit né tregun pérkatés.

2. Nése marréveshjet e standardizimit sjellin efekte kufizuese mbi konkurrencén, varet
nga fakti nése anétarét e njé ndérmarrjeve gé vendos standardet, jané té liré gé té
zhvillojné standarde ose produkte alternative gé nuk pajtohen me standardin e vendosur

3. Vlerésimi nése marréveshja kufizon konkurrencén, do té fokusohet né aksesin tek
standardi. Kur rezultati i njé standardi ( specifikimet sesi pérputhen me standardin dhe
nése éshté e pérshtatshme, IPR thelbésore pér zbatimin e standardit) nuk éshté i
aksesueshém, ose vetém i aksesueshém me kushte diskriminuese, pér palé té treta (jo
anétaré té ndérmarrjes pérkatése qé vendos standardin) kjo mund té diskriminojé,
pérjashtojé ose té ndajé tregun né pérputhje me géllimin gjeografik té& zbatimit dhe
késhtu con né kufizimin e konkurrencés. Megjithaté, ne rastet e disa standardeve
konkurruese ose né rastin e konkurrencés efektive ndérmjet zgjidhjes sé standardizimit
dhe jo standardizimit, njé kufizim i aksesit mundet té mos cojé né efekte kufizuese mbi
konkurrencén.

4. Nése pjesémarrja né njé proces té vendosjes sé standardeve éshté e hapur né
kuptimin gé i lejon té gjithé konkurrentét né treg té ndikuar nga standardi pér té marré
pjesé né zgjidhjen dhe pérpunimin e standardit, kjo do té zvogélonte rrezikun e njé efekti
té mundshém kufizues mbi konkurrencén, duke mos pérjashtuar disa ndérmarrje nga
mundésia pér té influencuar zgjedhjen dhe pérpunimin e standardit . Sa mé e madhe
mundésia e ndikimit né treg té standardit dhe sa mé e gjeré fusha potenciale e zbatimit,
ag mé i réndésishém éshté gé té lejohet aksesi i barabarté né
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procesin e vendosjes sé standardit. Megjithaté, nése se ka konkurrencé ndérmjet disa
standardeve té tilla dhe ndérmarrjeve ge vendosin standardet (dhe nuk éshté e



nevojshme gé e gjithé industria té zbatojé té njéjtat standarde) mund té mos keté kufizim
té konkurrencés. Sa mé transparente té jeté procedura pér miratimin e standardit, aqg mé
e mundur éshté gé standardi i miratuar t&€ marré né konsideraté interesat e té gjithé
aksionaréve.

5. Pér té aksesuar efektet e marréveshjes pér vendosjen e standardit, duhet té€ merren
né konsideraté pjesét e tregut té produktit bazuar né standardin. Né shumé raste pjesét
pérkatése té tregut té ndérmarrjeve gé kané marré pjesé né zhvillimin e standardit mund
té pérdoren si njé pérqgasje pér vlerésimin e pjeséve té tregut t¢ mundshme té standardit

(pér sa kohé ndérmarrjet gé marrin pjesé né vendosjen e standardit né shumicén e
rasteve kané njé interes né zbatimin e standardit). Megjithaté, efektiviteti i marréveshjes
sé standardizimit né shumicén e rasteve éshté proporcionale me pjesén ne industriné qé

pérfshihet né vendosjen dhe/ose zbatimin e standardit. Pjesé tregu té€ médha té
zotéruara nga palét né treg ose tregje té ndikuara nga standardi, nuk do té cojné
domosdoshmérish né pérfundimin se standardi ka té ngjaré gé té kufizojé konkurrencén.

6. Mund té cojé né njé kufizim té konkurrencés, cdo marréveshje pér vendosjen e

standardit, e cila qartésisht diskriminon ndonjé nga pjesémarrésit apo anétarét
potencialé. P.sh, nése njé ndérmarrje qé vendos standardin, haptazi pérjashton
ndérmarrjet né tregun e rrjedhés sé sipérme (ndérmarrjet jo aktive né tregun e rrjedhés

Sé poshtme) kjo mund té ¢ojé né njé pérjashtim té teknologjive potenciale mé té mira.

7. Sé fundmi, marréveshjet e vendosjes sé standardeve gé parashikojné ex ante
zbulimin e shumicés sé kushteve kufizuese té licencimit, nuk do té kufizojé konkurrencén
sipas nenit 4. Né kété kontekst, éshté e réndésishme gé palét e pérfshira né zgjedhjen e
standardit t& informohen plotésisht jo vetém pér mundésité teknike té disponueshme dhe

IPR pérkatése, por gjithashtu edhe pér kostot e mundshme té kétyre IPR
Kushtet e standardit
1. Krijimi dhe pérdorimi i kushteve té standardit duhet té vlerésohet né kontekstin e
duhur ekonomik dhe té tregut pérkatés, me géllim qgé té pércaktohen, nése kushtet e
standardit cojné né kufizim t& konkurrencén.

2. Sa mé gjaté qé pjesémarrja né vendosjen e kushteve té standardit, éshté e pakufizuar
pér konkurrentét né tregun pérkatés (ose drejtpérdrejté ose népérmjet pjesémarrjes né
grupimin e ndérmarrjeve) dhe kushtet e standardit nuk jané detyruese dhe jané té
aksesushme pér cdonjérin, marréveshje nuk ka té ngjaré té kufizojné konkurrencén.
3. Kushtet e standardit te aksesueshme dhe jo detyruese pér shitjen e produkteve tek
konsumatorét (mbi supozimin se nuk kané efekte mbi ¢mimin) nuk kané ndonjé efekt
kufizues mbi konkurrencén, duke gené se ato e kané té pamundur gé té ¢ojné né efekte
negative mbi cilésiné e produktit, shuméllojshmériné e produktit ose risté. Megjithaté ato
jané dy pérjashtime té pérgjithshme ku nevoijitet té kryhet njé vierésim mé i thellé.

4. Kushtet e standardit pér shitjen e produkteve dhe shérbimeve konsumatore, ku
kushtet e standardit pércaktojné géllimin e produktit té shitur tek konsumatorét, dhe ku si
pasojé rreziku i kufizimit té zgjedhjes sé produktit éshté mé tepér i réndésishém, mund té
sjellé efekte kufizuese mbi konkurrencén sipas kuptimit té nenit 4 ku zbatimi i tyre i
zakonshém ka té ngjaré té rezultojé né njé grupim de facto. Ky mund té ishte rasti ku
pérdorimi i gjeré i pérhapur i kushteve té standardit de facto ¢con né njé kufizim 41
té risive dhe shuméllojshmérisé sé produktit. P.sh kjo ndodh kur kushtet e standardit né
kontratat e sigurimeve kufizojné zgjedhjen praktike té klientéve pér elementét kyc té
kontratés, té tilla si rreziku standard i mbuluar. Edhe nése pérdorimi i kushteve té
standardit nuk éshté i detyrueshém, ato mund té ulin (démtojné) nxitjet e konkurrentéve
pér té konkurruar né shuméllojshméri produktesh.

5. Kur vlerésohet se ka rrezik qé kushtet e standardit ka té ngjaré té kené efekte
kufizuese népérmjet kufizimit té zgjedhjes sé produkteve, duhet t& merret né konsideraté
faktoré té tillé si konkurrenca né treg. P.sh nése ka njé numér té madh té konkurrentéve



té vegjél, rreziku i kufizimit té zgjedhjes konsumatore duket té jeté mé i vogél sesa né
rastin kur ka vetém njé numér té vogél konkurrentésh té médhenj. Pjesét e tregut té
ndérmarrjeve pjesémarrése, né vendosjen e kushteve té standardit, mundet gjithashtu té
jené njé tregues i mundésisé pér njé ngritje té kushteve té standardit ose pér mundésiné
gé kushtet e standardit té pérdoren nga njé pjesé e madhe né treg. Megjithaté, né kété
kuptim, nuk éshté e réndésishme té analizohet nése kushtet e standardit, jané té
mundshém gé té pérdoren nga njé pjesé e madhe né treg, por gjithashtu edhe nése
kushtet e standardit mbulojné vetém pjesé té produktit ose té gjithé produktin (sa mé pak
té shtriré té jené kushtet e standardit, ag mé e vogél éshté mundésia gé ato t&é mund té
cojné né njé kufizim té pérgjithshém, té zgjedhjes sé produktit). PEr mé tepér, né rastet e
mungeseés sé vendosjes té kushteve té standardit, nuk do té ishte e mundur gé té
ofrohet njé produkt i caktuar, me efekt kufizues mbi konkurrencén sipas kuptimit té nenit
4. Né kété rast, zgjedhja e produktit €shté rritur nga vendosja e kushteve té standardit.
6. Sé dyti, edhe pse kushtet e standardit nuk pérkufizojné géllimin aktual té produktit
pérfundimtar, mund té pérbéjé njé pjesé vendimtare té transaksionit me klientin pér
arsye té tjera. Njé shembull do té ishin blerjet on line ku konfidencialiteti i klientéve éshté
thelbésor (p.sh né pérdorimin e sistemeve té sigurta té pagesés, njé pérshkrim i duhur i
produktit, i garté dhe transparent i rregullave té cmimeve, fleksibiliteti i politikés sé kthimit
etj). Duke gené se éshté e véshtiré pér klientét, gé té béjné njé vlerésim té qarté té
kétyre elementéve, ata tentojné té favorizojné kéto praktika té pérhapura gjerésisht dhe
kushte té standardit né lidhje me kéto elementé dhe kjo mund té behét njé standard de
facto me té cilin ndérmarrjet duhet té pajtohen me géllim gé té shesin né treg.

7. Nése pérdorimi i kushteve té standardit &shté detyrues, ka njé nevojé pér vlerésimin e
ndikimit té tyre mbi cilésiné e produktit, shuméllojshmérité e produktit dhe risité (né
vecanti nése kushtet e standardit jané detyruese mbi té gjithé tregun).

8. Pér mé tepér, nése kushtet e standardit (detyruese ose jo detyruese) pérmbajné
ndonjé kusht né lidhje me ¢cmimet, ato kané té ngjaré gé té krijojné efekte kufizuese mbi
konkurrencén sipas kuptimit t& nenit 4.

7.4. Vlerésimi sipas nenit 5 dhe 6 te ligjit
7.4.1. Pérftimet nga eficenca
Marréveshjet e standardizimit
1. Marréveshjet e standardizimit zakonisht sjellin pérftime domethénése nga eficenca.
P.sh, standardet mund té lehtésojné integrimin e tregut dhe i lejojné ndérmarrjet gé té
tregtojné té mirat e tyre dhe shérbimet (produktet), duke guar né rritje té& zgjedhjes
konsumatore dhe duke ulur gmimet. Standardet té cilat vendosin ndér-veprueshméri dhe
pérputhshméri shpesh nxisin konkurrencén, dhe ndihmojné né parandalimin e krijimit t&
lidhjes ekskluzive me njé furnizues té caktuar. Pér mé tepér, standardet mund té
reduktojné kostot e transaksioneve pér shitésit dhe blerésit. P.sh, standardet pér
cilésing, siguriné dhe aspektet mjedisore té njé produkti, mundet gjithashtu gé té
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lehtésojné zgjedhjen konsumatore dhe mund té ¢ojné né rritjen e cilésisé sé produktit.
Gjithashtu, standardet luajné njé rol té réndésishém pér sa i pérket risive. Ato mund té
zvogeélojné kohén gé nevojitet pér té sjellé teknologji té reja dhe risi né treg.

2. Pér té arritur kéto pérftime té eficencés né rastin e marréveshjeve té standardizimit,
informacioni i nevojshém pér zbatimin e standardit duhet té jeté i disponueshém pér ata
gé duan té hyjné né treg .

3. Pérhapja e standardit mund té kryhet népérmjet markés ose logove qé certifikojné
pérputhshméri dhe duke ofruar késhtu siguri pér klientét. Marréveshjet pér testimin dhe
certifikimin shkojné mé tej se sa objektivi primar i pércaktimit té standardit dhe
normalisht pérbén njé marréveshje dhe treg té vecanté.

Kushtet e standardit



1. Pérdorimi i kushteve té standardit mund té sjellé pérfitime ekonomike né formén e
reduktimeve né kostot e transaksionit dhe né sektoré té vecanté té lehtésojné hyrjen.
Kushtet e standardit mundet gjithashtu gé té rrisin siguriné ligjore pér palét kontraktuale.
2. Sa mé i madh numri i konkurrentéve né treg, ag mé té médha jané pérfitimet nga
eficenca.

7.4.2. Domosdoshméria
Kufizimet qé shkojné pértej asaj se ¢faré éshté e nevojshme pér té arritur pérfitimet nga
eficencés gé mund té vijné nga njé marréveshje standardizimi ose kushtet e
standardizimit nuk plotésojné kushtet e neneve 5 dhe 6.

Marréveshjet e standardizimit
1. Vlerésimi i secilés marréveshje standardizimi duhet t& marré né konsideraté efektet e
saj né tregun pérkatés, nga njéra ané dhe kufizimet gé mund té shkojné pértej
objektivave pér arritjen e eficencave nga ana tjetér.

2. Pjesémarrja né vendosjen e standardeve normalisht duhet té jeté e hapur pér té gjithé
konkurrentét né treg ose tregjet e ndikuar nga standardi.

3. Si njé rregull i pérgjithshém, marréveshjet e standardizimit duhet té mbulojné jo mé
shumé sesa éshté e nevojshme pér té siguruar géllimet e tyre . Né rastet kur ka vetém
njé zgjidhje teknologjike mbi pérfitimin e konsumatoréve ose té ekonomisé né
pérgjithési, ky standard duhet té vendoset mbi baza jo-diskriminuese. Standardet neutral
teknologjike mundet né disa rrethana té ¢ojné né pérfitime mé té gjera té eficencés
4. Kufizimet né njé marréveshje teknologjie duke e béré njé standard detyrues pér
industriné jané né parim jo té domosdoshme.

5. Marréveshjet e standardizimit qé i jep enteve té caktuara té drejtén ekskluzive pér té
testuar pérputhshmériné me standardin, shkojné mé tej sesa objektivi primar i
pércaktimit té standardit dhe mund té kufizojé gjithashtu konkurrencén. Ekskluziviteti
mundet gjitahhstu gé té justifikohet pér njé periudhé té caktuar kohe, p.sh nga nevoja
pér té rikuperuar kostot fillestare domethé&nése. Marréveshja e standardizimit duhet né
kété rast gé té pérfshijé mbrojtje té€ pérshtatshme pér té zbutur/lehtésuar rreziget e
mundshme pér konkurrencén gé vijné nga ekskluziviteti.

Kushtet e standardit
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Né pérgjithési nuk éshté e justifikuar gé kushtet e standardit t& béhen detyruese pér
industrité apo anétarét e bashkimeve té shoqérive gé i krijojné ato. Megjithaté, bérja
detyruese e kushteve té standardit mundet né njé rast té vecanté té jeté i domosdoshém
pér arritjen e pérfitimeve ekonomike gé vijné nga ato.

7.4.3. Kalimi tek konsumatorét
Marréveshjet e standardizimit
Eficenca e arritur nga kufizimet e domosdoshme, mund té kalohet tek konsumatorét deri
né masén gé tejkalon efektet kufizuese mbi konkurrencén té shkaktuara nga njé
marréveshje standardizimi apo nga kushtet e standardizimit. Njé pjesé e analizés té
kalimeve té mundshme te konsumatorét, éshté se cila proceduré éshté pérdorur pér té
garantuar gé interesi i pérdoruesve té standardit dhe konsumatorét pérfundimtaré jané té
mbrojtur. Kur standardet lehtésojné ndér-veprueshmériné teknike dhe pérputhshmériné
ose konkurrencén ndérmjet produkteve té rinj dhe atyre ekzistues, shérbimeve dhe
proceseve, mund té supozohet se nga standardi do pérfitojné konsumatorét.
Kushtet e standardit
1. Efektet kufizuese mbi konkurrencén dhe mundésia e pérfitimeve nga eficenca rriten
me rritjen e pjeséve té tregut t& ndérmarrjes dhe masa né té cilén kushtet e standardit
jané pérdorur. Né kété ményré éshté e pamundur gé té sigurohet mjeti i sigurt né té cilin
té mos keté rrezik pér efekte kufizuese mbi konkurrencén ose i cili té lejojé presupozimin



se pérfitimet e eficencés do té kalohen tek konsumatorét deri né masén qé ato té kené
tejkaluar efektet kufizuese mbi konkurrencén.

2. Megjithaté, disa pérfitime té eficencés si rrjedhojé e kushteve té standardit, té tilla si
rritja e krahasueshmeérisé té ofertave né treg, lehtésimi i shkémbimit ndérmjet ofruesve,
dhe siguria ligjore e dispozitave té vendosura né kushtet e standardit, jané
domosdoshmeérish pérfitues pér konsumatorét. Pér sa i pérket pérfitimeve té tjera té
mundshme té eficencés, té tilla si kostot e ulta té transaksioneve, éshté e nevojshme gé
té behét njé vlerésim mbi baza rast pas rasti dhe né kontekstin e duhur ekonomik, nése
kéto jané t& mundshme pér tu kaluar tek konsumatorét.

7.4.4 Nuk ka eliminim té konkurrencés
Nése njé marréveshje standardizimi, i jep paléve mundésiné pér té eliminuar
konkurrencén varet nga niveli i kufizimeve té konkurrencés gé ata vendosin mbi palét
dhe ndikimin gé marréveshja ka mbi kéto kufizime té konkurrencés. Konkurrenca mund
té eliminohet nése palét e treta jané pérjashtuar nga aksesi efektiv né standard. Kushtet
e standardit t& pérdorura nga shumica e industrisé mund té krijojé njé standard industrial
de facto dhe késhtu té krijojé shgetésime té njéjta. Megjithaté, nése standardi ose
kushtet e standardit i pérkasin vetém njé pjesé té kufizuar té produktit, konkurrenca nuk
ka té ngjaré gé té eliminohet.



